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arbre hors forét

gestion durable

Le broyage de branches,
entre économie forestiere et
agriculture durable

B. Dodelin et J. André

parutions

Les études présentées dans Forét-
entreprise ne donnent que des indi-
cations générales. Nous attirons I'at-
tention du lecteur sur la nécessité
d’un avis ou d’une étude émanant
d’une personne ou d’un organisme
compétent avant toute application a
son cas particulier. En aucun cas
I'IDF ne pourrait étre tenu responsa- Photo de couverture :

ble des conséquences - quelles Futaie de chénes présentant
qu’elles soient - résultant de I'utili-

Agroforesterie et réglemen-
tations : changement de
régime

Ch. Dupraz et F. Liagre

sation des méthodes ou matériels un beau bois d’ceuvre.
préconiseés. ) 7 = - - - -,
Cette publication peut étre utilisée dans F. Barbotin eXpe rl me ntatl O nS b I Od IVE rs I te

le cadre de la formation permanente. Canicule 2003 et sécheresse

2005 : quelles croissances
pour les peupliers ?

Importance de la forét privée
dans le réseau Natura 2000
frangais

Dépot légal : Septembre 2007

E. Paillassa et le réseau P. Beaudesson

peuplier

‘Une forét privée gérée et préservée
par un réseau d’hommes compétents
au service des générations futures
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Ménard-Darriet-Cullerier
(MDC): 100 ans
au service de la forét

Lentreprise MDC, constructeur de mateé-
riels forestiers d’entretien et de reboise-
ment, féte son centenaire au cceur du
premier massif forestier frangais. Depuis
1907, la société a mis son savoir-faire au
service de la mécanisation forestiere et
de la sylviculture moderne. Elle présen-
tera le vendredi 26 octobre 2007 a
Labouheyre, une nouvelle génération de
débroussailleur a disques compacts,
spécialement adapté pour les opérations
de regonflage. Sa gamme de matériels,
exclusivement forestiers, permet le net-
toyage, la préparation, le labour, le sous-
solage, I'émiettage ainsi que I'entretien.
Elle comprend différents modeles de
cover crops, girobroyeurs, rotobroyeurs,
charrues, débroussailleurs a rouleaux et
remorques forestieres.

Renseignements aupres de Ménard-
Darriet-Cullerier, 249 impasse Ménard
Darriet, 40210 Labouheyre,

tél.: 05.58.07.04.22, fax: 05.58.07.14.91,
courriel : centenairemdc@orangefr,
http://www.menard-darriet-cullerier.com

HEEE
Prochaines formations IDF

® La cartographie appliquée a la forét,
Orléans (45), 16-17 octobre.

® Aspects fiscaux et juridiques liés a la
gestion économique des foréts, Paris,
16-17 octobre.

® Quel bois produire pour quelles utilisa-
tions (résineux), Loiret, 14-15 novembre.
® Linformatique au service de la gestion
forestiere, Paris, 20-21 novembre.

® Boues d'épuration et foréts, Orléans
(45), 27-28 novembre.

Contact : 02 99 65 39 65
idf-formation@cnppf.fr.
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Le Groupe d’étude
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En 2004, les deux groupes de travail de
I'IDF « noyers a bois » et « merisier » ont
d cesser leur activité aprés une tren-
taine d'années d'existence et de pro-
ductions. Ses responsables, MM.
Charles Leclerc de Hauteclocque et
Francois Raguin, avec la plupart de leurs
membres, ayant souhaité poursuivre
leurs expériences et les visites de réali-
sations, ont créé un nouveau groupe,
intitulé groupe d’'étude « fruitiers fores-
tiers » (noyers, merisier, mais également
alisiers, cormier, poirier, pommier et
autres feuillus précieux) en partenariat
avec I'IDF et des CRPF.

Deux voyages d'étude ont eu lieu
depuis sa création : en Champagne en
2005 et en Charente en 2006. Les dis-
cussions ont porté essentiellement sur
la plantation, en forét ou sur terres agri-
coles, des fruitiers en mélange avec des
especes « d’accompagnement » Un
dossier de Forét-entreprise de septem-
bre 2006 sur les plantations mélangées

iers forestiers

présente des résultats sur ce théme.
Les questions relatives a la densité de
plantation, aux disponibilités en plants
d’origine connue, aux techniques de tail-
les et d’élagage, aux accompagnements
et a leur élimination au moment oppor-
tun, sont régulierement abordées.
Membres du GE Fruitiers forestiers :
Daniel Arnouilet, Etienne Bernede,
Patrick Castano, Mathieu Formery,
Sabine Girard, Hubert Guillais, Charles
Leclerc de Hauteclocque, Gilles Poulain,
Francois Raguin, Nicolas Vanderheeren,
Jean-Claude Viennot, Isabelle Bar-
ranger, Charles Bonneau, Brigitte
Bonniseau, Patrick Chapelle, Michel
Colombet, Gilles Courau, Philippe Dalle,
M. de Catheu, Jean-Paul Dervin, Jean de
la Motte, Pierre Favreau, Arnaud Guyon,
Jérdbme Jayat, Philippe Jeanne, Michel
Lemonnier, Jean-Pierre Melon, Jean-
Michel Mounier, Jean-Francgois Rabin,
André Thillou.

La prochaine réunion se tiendra en Nord
— Pas de Calais — Picardie fin octobre
2007. Contacts : Charles Leclerc de
Hauteclocque — Mesnil Guillaume -
14100 Lisieux (fax : 02 31 31 52 35),
courriel : jacques.becquey@cnppf.fr qui
fera suivre aux personnes concernées.
La publication d’une synthése des
comptes rendus est prévue dans Forét-
entreprise.
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A l'occasion des prochaines
Journées du développement
des 4 et 5 octobre 2007, I'lDF
organise, au Mans, avec les
organismes de terrain que
sont les Cetef et les GDF, un
débat sur la mise en vente
des produits forestiers.

Le but recherché est de donner
au sylviculteur un tempérament
de producteur, afin qu’il
s’intéresse au marché — si
possible demandeur — des
produits qu’il récolte. Cela
suppose qu’il connaisse les
besoins et les attentes des
utilisateurs, tant en qualité,
qu’en quantité.

La premiere difficulté de celui
qui cherche a vendre, consiste
a deviner les spécifications

du marché d’un produit dont
I’élaboration nécessitera une
quinzaine d’années pour du
bois de trituration et au moins
trente ans pour du bois
d’ceuvre, a condition qu’il
s’agisse d’une essence a
croissance rapide (peuplier,
résineux). Il faut se souvenir
qu’il y a trente ans, on nous
demandait d’élaguer nos arbres
pour faire du « sans nceud ».
Cela a été fait et, a ce jour, par
I"abouté-collé et le bois
reconstitué (Medium Density
Fiber), il nous est impossible de
rentabiliser cet élagage & 6 m
extrémement colteux...

Il est indispensable qu’il ait
aussi:

e une bonne connaissance de
son produit, en volume
d’abord, notion qu’il devrait
obligatoirement maitriser dans
sa démarche de producteur;

¢ la qualité et I'homogénéité de
ses bois ensuite, qu’il s’agisse

d’arbres sur pied ou « abattus
bord de piste »;

e la consistance du lot offert me
semble un élément important.
En effet, un acheteur sera plus
attiré par un lot d’une certaine
importance qui rentabilisera
mieux ses démarches de
prospection et d’estimation;

« la desserte du chantier par
une piste praticable et bien
profilée ainsi qu’une aire de
stockage aménagée ;

° un peu de métier aussi; en
effet, plutét que de proposer en
hiver, un chantier sur terrain
mouilleux, au bout d’une piste
défoncée, il vaut mieux le
réserver a une vente d’été et
offrir une coupe sur terrain sain
a un acheteur qui manque de
bois accessible en mauvaise
saison.

Le travail du sylviculteur ne
s’arréte pas une fois la coupe
vendue. Il ne lui est pas interdit
— sous réserve de I'accord de
son acheteur — d’aller passer
une heure ou deux chez celui-ci
et assister au débit de ses
grumes afin d’en apprécier la
qualité des produits extraits...
C’est tres formateur!

Somme toute, il s’agit de
«bouger», nous qui sommes
habitués a raisonner au pas du
long terme forestier. Le marché
évolue: les bois d’éclaircie que
nos partenaires de la trituration
qualifiaient de « produit fatal »
et nous en chipotaient le prix,
trouve maintenant des
débouchés vers I’énergie et le
chauffage domestique
moyennant quelques
transformations. Eh bien, que le
meilleur (c’est-a-dire, le mieux-
disant) gagne.

Réagissons et adaptons-nous vite.

Roland Martin

Forét-entreprise n°176-Septembre 2007
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Le CRPF Bretagne
en ligne

Le CRPF de Bretagne a désormais
son site en ligne a l'adresse
www.crpf.fr/bretagne/

Aprées une présentation des principa-
les caractéristiques de la forét privée
bretonne, le CRPF y décline ses mis-
sions, notamment sous les aspects
suivants:

— les documents de la gestion dura-
ble des foréts;

— le développement forestier (publi-
cations, formation, périodique d’infor-
mation et réseau d’expérimentation).
Un volet avec carnet d’adresses est
consacré aux acteurs de la filiere et
de nombreux documents sont télé-
chargeables (fiches essence, flore,
faune, sylviculture...).

Foyer de cynips du
chataignier dans
le Sud-Est de la France

Dans le cadre de la préparation d'une
tournée de prospection a la recher-
che du cynips du chataignier, M.
Lanteri (correspondant observateur
ONF en Alpes-Maritimes) a décou-
vert le 20 avril 2007, les galles typi-
ques formés par cet hyménoptere sur
des feuilles en cours de débourre-
ment, sur une vingtaine de chatai-
gniers dans une aire de jeux a Tende
(Saint Dalmas, Alpes Maritimes). Les
prélevements d'échantillons, effec-
tués par le SRPV PACA (Nice) et
adressés au LNPV d’entomologie de
Montpellier, ont confirmé le diagnos-
tic. Cette découverte fait suite a la
contamination de [I'ltalie par cet
insecte et a la découverte d'un pre-
mier foyer en France en 2005 qui
avait été maitrisé (Lettre du DSF
n°32).

Source : Département de la santé des
foréts (Lettre du DSF n°35).
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Simplification des procédures (article L. 11)

Un propriétaire d’'une forét soumise a la Iégislation sur les sites classés ou inscrits,
pourra désormais effectuer des coupes et les travaux prévus dans son document de
gestion forestiere sans avoir a effectuer d’autres démarches aupres des autorités en
charge des réserves naturelles. Le décret d’application n° 2007-942 de I'article L. 11 du
Code forestier, en date du 15 mai 2007, stipule désormais que lorsqu’ils sont agréés ou
approuvés dans certaines conditions, les documents de gestion des foréts — PSG et
reglement type de gestion notamment — dispensent de toute autre formalité pour effec-
tuer les opérations d’exploitation et les travaux prévus dans les documents de gestion.
Cette grande simplification des démarches administratives a été soutenue activement
par la Fédération des Forestiers Privés de France, depuis la loi d'orientation sur la forét
du 9 juillet 2001.

Pour bénéficier de cette simplification des démarches, le propriétaire ou le gestionnaire
de la forét doit obligatoirement adresser une demande écrite accompagnée du projet
de document de gestion, au Centre régional de la propriété forestiere (CRPF) de sa
région.

Evolution des spécialités
phytopharmaceutiques

Fuego, Fusilade M, Ouragan, Sulforce,
Touchdown 480 et Touchdown plus;

* délai d'utilisation fixé au 31 octobre
2007 pour Bases broussailles et au 30
juin 2007 pour Buxol G.

Source: lettre du DSF n°35 (Contact:
SDQPV et DSF échelon central).

EER
AFOCEL + CTBA = FCBA

La forét, I'exploitation forestiere, I'appro-
visionnement des entreprises, le déve-
loppement de l'utilisation du bois et des
entreprises des secteurs forét - bois -
pate a papier - ameublement sont autant
de thémes qui, dans un contexte écono-
migue aux évolutions rapides et de plus
en plus internationales, ont rapproché
'AFOCEL, au service des entreprises de
la forét et de la pate a papier, et le CTBA
au service des entreprises du bois et de
I'ameublement, pour créer l'institut tech-
nologique FCBA: Forét, Cellulose, Bois-
construction, Ameublement. Pour plus
de détails, lire la page 4 du numéro 174
de Forét-entreprise.

Le Dinocap et la Lambdacyhalothrine,
deux matiéres actives utilisées actuelle-
ment en forét, font partie des 47 matiéeres
actives considérées comme dangereu-
ses. Le Velpar L, dont la matiére active
est I'hexazinone, n’est plus autorisé
(délai d'utilisation fixé au 31 décembre
2007). Le sulfamate d’'ammonium, utilisé
en dévitalisation des souches, ne sera
pas inscrit dans la liste des matiéeres acti-
ves autorisées. Cette décision est confir-
mée par le Journal Officiel du 21 février
2007 fixant le délai d'utilisation au 30 juin
2008. Le retrait programmé du
Carbosulfan pose probleme. Cette
matiére active est en effet celle du
Marshal Suxon, spécialité actuellement
tres utile pour la lutte contre I'hylobe. De
méme, la fin de la commercialisation de
l'insecticide K Othrine 1,5 CE Foréts est
prévue pour cette année. Dans l'attente
de 'homologation éventuelle d'un nou-
veau produit, il n'existera donc plus de
spécialités a méme de gérer le risque
hylobe. Au niveau national, certaines
spécialités ont récemment été retirées
avec des délais d'utilisation relativement
courts:

* délai d'utilisation fixé au 31 décembre
2007 pour le Dipel 8AF et les herbicides

00000 00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000
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La Cafsa a 50 ans

Créée en 1957 sous le nom de Cafso
(Coopérative agricole et forestiere du
Sud-Ouest), la Cafsa (Coopérative
agricole et forestiére sud-atlantique) a
fété son demi-siecle le 29 juin 2007 a
Bordeaux. Quand elle fut créée en
1957, il fallait 70 ans au pin maritime
pour atteindre sa taille d’exploitation.
Aujourd’hui, elle plante des arbres
exploitables a 30 ans... Le groupe
compte aujourd’hui trois filiales
(exploitation, pépiniére et informati-
que), réalise un chiffre d'affaires de
plus de 60 millions d'euros, emploie
400 salariés, et regroupe plus de
22000 adhérents représentant une
surface forestiére de 600 000 ha sur
13 départements.

00 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

Dépistage préventif des
tiques en automne

La maladie de Lyme transmise par la
piglre d'une tique est une infection qui
se soigne rapidement si elle est dépis-
tée suffisamment t6t (dans les deux
mois apres l'infection) ; En revanche,
en phase évolutive, le traitement est
plus complexe et contraignant, et les
symptdmes sont insupportables. Il est
donc fondamental de surveiller chaque
piglre de tique pensant 15 jours et ne
pas hésiter a se faire dépister (sérolo-
gie de Lyme). Le dépistage systémati-
que préventif en automne semble un
bon moyen de prévenir plutét que de
guérir.

©00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000
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Une autre source
de biocarburant

Tout récemment en Inde, les chercheurs
étudient une autre source possible de
biocarburant : le Jatropha pandurifolia.
Cet arbuste résistant qui prospéere dans
les régions arides, produit chaque
année entre 2 et 3 kg de fruits dont est
tirée une huile facile a transformer en
biodiesel. De plus, cet arbuste produit
durant plus de 30 ans. Trés riche en
matieres grasses, chaque graine
contient 35 % d’huile. Environ 8 kg de
récolte permettent de produire 2 litres
de biocarburants. D’ici a mars 2008, les
agriculteurs indiens sémeront prés de
8 000 ha dans le sud-est de I'lnde pour
un premier test.

©00000000000000000000000000000000000000000000000

FOI‘ét-entreprise La revue technique des foréts et des arbres

entrepriues

Pour vous aider dans vos choix présents et futurs, pour répondre a toutes vos
guestions, retrouvez tous les deux mois dans Forét-entreprise e des conseils
techniques de pointe en matiére de sylviculture, adaptés aux besoins de la forét
privée e des études de rentabilité comparée tenant compte des contraintes par-
ticulieres de la forét privée e des pistes nouvelles en matiére de gestion de I'en-
vironnement et de I'aménagement du territoire e des témoignages ou expé-
riences de sylviculteurs e et toutes les nouveautés forestieres.

Je régle par cheque libellé a I'ordre de Agent comptable SUF IDF et retourne I’ensemble (bulletin + chéque) diment complété

+— Oui, je m’abonne* -
c »

(b} Abonnement France: Abonnement étranger : E.’.'ml".ﬁ.'.'..'."“ o e
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c * Tarifs 2007
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sous enveloppe affranchie a: SUF IDF-CNPPF, 23 avenue Bosquet, 75007 Paris, Tél.: 01 40 62 22 81.
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Fiches Informations-
Forét de I’AFOCEL

Dans la série 3/2007 :

— Des premiéres éclaircies
compétitives dans les Landes
de Gascogne (fiche 752).

— Utilisation des biotechnolo-
gies dans l'industrie papetiere
(fiche 753).

— Exploitation en montagne :
évolutions récentes des techni-
ques de débardage (fiche 754).
— Les cultures « dédiées »..
notamment aux bioénergies
(fiche 755).

— Récolte des branches et des
souches en vue d'une valorisa-
tion énergétique (fiche 756).
Labonnement annuel, soit

20 fiches (4 séries de 5) est au
prix de 44 € TTC + frais
d’emballage et de port

(8 € TTC pour la France et les
pays de la Communauté euro-
péenne ; 12 € TTC pour les
autres).

Service publications de
'AFOCEL, Domaine de
I'Etancon, 77370 Nangis,

tél. : 01 60 67 00 38,

courriel : publi@afocel.fr,

site : www.afocel.fr

Utilisation
des herbicides
en forét
et gestion durable

Ce manuel pratique pour l'utili-
sation des herbicides et des
débroussaillants en forét, est le
fruit d’'un important travail de
réactualisation coordonné par
Antoine Gama. L'objectif de ce
manuel est de contribuer & une
utilisation raisonnée des phyto-
cides dans le cadre d'une ges-
tion forestiere confrontée a des
problémes d’interférence entre
les essences forestieres objec-
tifs et la végétation ambiante. Il
s'adresse donc, en plus des
services de I'administration et
de I'ONF, aux organismes de la

forét privée, aux propriétaires
forestiers et aux établisse-
ments d’enseignement fores-
tier. Ce manuel se veut donc
une réponse pratique aux ques-
tions que se posent les ges-
tionnaires lors d’'une phase de
régénération : a savoir s'il faut
mener une intervention herbi-
cide ; quels produits utiliser en
fonction des végétaux présents
et de leur stade de développe-
ment ; quels outils a mettre en
ceuvre et quelles conséquences
leur utilisation pourrait avoir.
Utilisation des herbicides en
forét et gestion durable,
Antoine Gama, Yann Dumas et
Henri Frochot, Editions QUAE ;
320 pages, format 14 x 24,5
cm, 36 € (+ 7 € de frais d’en-
voi). Disponible aupres de la
librairie de I'IDF,

23 avenue Bosquet, 75007
Paris, tél. : 01 40 62 22 81,

fax : 01 40 62 22 87, courriel :
idf-librairie@cnppf.fr ou site
www.foretpriveefrancaise.com

Utilisation
des herbicides en forét
et gestion durable

A, Gama, toond

50 ans de forét
cultivée

A l'occasion de ses 50 ans, la
Cafsa a publié un ouvrage inti-
tulé « 50 ans de forét cultivée »
qui n'a pas de prétention histo-
rigue ou d'exhaustivité, mais
qui illustre les jalons de la vie

Forét-entreprise n°176-Septembre 2007

des foréts, des métiers et des
industries du bois au cours de
la période.

Renseignements aupres de la
Cafsa, 63 rue Ernest Renan,
33082 Bordeaux cedex,

tél. : 05 40 120 100,

fax : 0540 12 0 101,

courriel : info@cafsa.fr,

site : www.cafsa.fr

50 ans

de forél cullivée

Il H{|,_ii FI

Milieux forestiers en
zone humide : intéréts
et préconisations de
gestion

Le CRPF Nord-Pas-de-Calais-
Picardie vient d’éditer une bro-
chure sur les zones boisées
humides. Francois Clauce et
Benjamin Mazery y exposent le
réle important de ces milieux
pour la préservation des res-
sources naturelles et la biodi-
versité, ainsi que des véritables
possibilitéts de production
gu’elles offrent, a conditions
d’apporter une attention parti-

Milieuy foresti

culiere a leur gestion.

CRPF Nord-Pas-de-Calais-
Picardie, 96 rue Jean Moulin,
80000 Amiens,

tél. : 03 22 33 52 00,

fax : 03 22 95 01 36,

courriel : nordpicardie@crpf.fr

mini Larousse des
champignons

Ce dictionnaire de poche écrit
par Guillaume Eyssartier per-
met d'identifier les 200 espéces
de champignons les plus cou-
rants en France et en Europe.
En début d'ouvrage, un index
photographique regroupe de A
a Z, les 200 champignons
décrits. Un code couleur per-
met de repérer rapidement si
I'espece est comestible, a reje-
ter ou mortel ; il est cependant
vivement conseillé de ne pas se
fier & une photo pour distinguer
un comestible d’'un mortel.
Format 10,6 x 13,5 cm,

448 pages, 14,90 €. Larousse,
21 rue du Montparnasse,
75283 Paris cedex 06.
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Les Cetef, voix du terrain

cetef

Jean-Marc Lacarelle, Président du Cetef angevin

Les Cetef (Centres d’études techniques et économiques forestiers) ont été créés des 1957
dans un contexte de réorientation de la production forestiere. Il fallait a I'époque répondre
au besoin de diffusion des connaissances de la recherche vers les forestiers. Les Cetef ont
alors constitué un outil privilégié de développement. Quen est-il aujourd’hui, aprés un

demi-siecle?

ean-Marc Lacarelle, prési-
dent du Cetef angevin rap-
pelle les objectifs des
Cetef, leur fonctionnement
et les limites actuelles de ces orga-
nismes. Il reprend ici son interven-
tion du 22 mai 2007, lors de la jour-
née du transfert (lire I'article page
44 sur la journée du transfert).

J

O
Qu’est-ce qu’un Cetef?

Le Cetef est un outil de recueil des
questions du terrain, un groupe de
progres technique et économique
qui rassemble un petit nombre de
forestiers (10 a 20) inventifs, moti-
vés et généralement issus d’un
méme département ou d’'une méme
région forestiére. Les membres d’un
Cetef se réunissent plusieurs fois par
an pour étudier la fagcon de résoudre
les probléemes qui leurs sont com-
muns... Les programmes de recher-
che doivent venir d’eux-mémes:
c’est la condition sine qua non pour
qu’ils assistent aux réunions d’une
maniére active.

Les Cetef mettent en place des
expérimentations sur certains sujets
ponctuels qui contribuent a apporter
des réponses aux questions que se
posent les propriétaires forestiers,

(Montauban).

et servent ensuite de support pour
la démonstration et la formation. La
regle pour entrer dans un Cetef est
de mettre a disposition au moins
une parcelle pour la mise en place
d’une expérimentation, de la suivre
et éventuellement d’en assurer les
mesures.

Autant dire, le sylviculteur bénévole
entrant dans un Cetef n’est pas d’un
modeéle courant; il s’intéresse aux
expérimentations et consent a y
investir une partie de son temps.
C’est ce qui constitue actuellement

.. I!_;. Ny g=x II- it ! H it

Membres d'organismes de développement sur une expérimentation de noyers hybrides

un des facteurs limitant le dévelop-
pement de ces organismes.

Les contraintes des Cetef
aujourd’hui

Il arrive parfois qu’un membre de
Cetef ne soit plus en mesure de sui-
vre les expérimentations mises en
place chez lui ou que ses succes-
seurs s’en désintéressent. Il y a la un
vrai probléme: un essai est mis en
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Une journée Intercetef sur le terrain.

place pour plusieurs années et tous
les 4 ou 5 ans en général le Cetef
revient sur la parcelle. L’obligation
du suivi de I'essai incombe au mem-
bre participant. Or la nouvelle géné-
ration de sylviculteurs a peu de
temps a consacrer a la forét, encore
moins a I’expérimentation. Il est
déja bien que ces jeunes sylvicul-
teurs arrivent a suivre des Fogefor
(Formation a la gestion forestiére).
Le stage Fogefor passé, certains se
retrouvent dans des groupes de
référence traitant telle essence ou
telle technique... et une minorité
parmi les plus motivés se retrouve
dans les Cetef.

Pour fonctionner, les Cetef s’ap-
puient sur un technicien mis a dis-
position par un CRPF, une Chambre
d’agriculture, ou un organisme de
gestion professionnelle. Le role du
technicien est primordial ; il prépare
les réunions, rédige les protocoles
expérimentaux et les comptes ren-
dus, suit les expérimentations et les
enquétes, etc. Ces temps d’anima-
teurs techniques ont un co(t et sont
chichement dispensés. De plus en
plus, les Cetef mesurent les précieu-
ses journées de technicien au
compte-gouttes...

Les animateurs techniques qui inter-
venaient auprés des Cetef furent
longtemps ceux de I'IDF — avant la
création des CRPF — ce qui tissait un
lien étroit entre I'IDF et les Cetef et
permettait de mieux connaitre les

problemes actuels du terrain et
d’anticiper les problemes futurs afin
d’y adapter les programmes de
I'IDF. Le BVF (Bulletin de vulgarisa-
tion forestiére) permettait a I'infor-
mation de circuler. Actuellement,
les journées InterCetef ont pris le
relai et contribuent aux échanges
entre I'IDF et ces organismes de
développement. La revue Forét-
entreprise crée le lien et diffuse des
informations trés techniques.

Questions posées aux Cetef
par les sylviculteurs

Dans un contexte difficile aussi bien
sur le plan climatique qu’économi-
que, les forestiers s’interrogent sur
le devenir du climat et des marchés.

Climat

Les forestiers cherchent au travers
de leurs expérimentations, des tech-
niques simplifiées et peu codteuses,
pour « investir I'euro utile ». lls se
posent la question de I'essence a
planter: « est-elle bien en station?
surtout si celle-ci est remise en
cause dans la perspective du chan-
gement climatique pendant sa
durée de vie ». lls se préoccupent
des questions de station (moyens
simples de les qualifier), d’essences
adaptées dans le futur (station et
marché), des techniques culturales
peu onéreuses et simples (parcours
sylvicoles, matériels peu lourds
donc moins codteux...).

Marché

Vient se greffer la question des
débouchés dans un contexte crois-
sant de mondialisation. Les moyens
doivent-ils étre concentrés sur des
essences a grande diffusion expo-
sées a la concurrence mondiale

(ex.: pin maritime), ou réservés aux
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essences de niches souvent plus
sensibles aux effets de mode (ex.:
feuillus précieux)?

Par ailleurs, devant les tournants
que prend le travail du bois (lire le
dossier dans ce numéro), une autre
question préoccupe beaucoup les
sylviculteurs: « Quel bois produire
demain: du bois massif, du bois par-
ticule ou du bois molécule ? ». Faut-
il élaguer ou non? Faut-il éclaircir?
Quelle sylviculture appliquer? Le
sylviculteur n’a pas la réponse mais
réalise que cette derniere condition-
nera fortement sa gestion sylvicole
et la rentabilité de son investisse-
ment...

Pour répondre a ces questions, les
expérimentations des Cetef ne suffi-
sent pas. Il leur est possible, par
exemple, de transmettre aux sylvi-
culteurs les connaissances acquises
sur I'adaptation d’une essence a la
station pour éviter les dépérisse-
ments, mais ne pourront jamais
sélectionner une variété améliorée
plus résistante aux déficits hydri-
ques. Face aux aléas, le partenariat
entre les organismes de développe-
ment et le monde de la recherche
est la condition pour rester compé-
titif. Il est maintenant I’heure de res-
serrer les liens entre la recherche
fondamentale et les gestionnaires
des espaces forestiers. Les groupes
de travail (nationaux de I'IDF) focali-
sent I'intérét de différents Cetef
pour telle essence ou telle techni-
que sylvicole. Partie intégrante de
I'IDF, ils sont le maillon privilégié
entre la recherche et le gestionnaire
forestier. |
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| e secteur forestier dans I’économie

francaise

Les espaces boisés couvrent 30 % du territoire francais et ont fortement augmenté depuis
150 ans. La France, avec environ 11 % de la surface forestiére de I’'Union européenne, est
en quatriéme position apreés la Finlande, la Suede et I'Espagne. Cet important espace de
production est a I'origine de I'activité de la filiere forét-bois. Cet article fait le point sur son
importance au sein de I'économie francaise.

Le bois d’ceuvre représente
80 % de la valeur de la
récolte francaise

La forét francaise est riche de 2,1

Figure 1: Répartition du chiffre d’affaires lié a la récolte de bois en

2003 (millions d’euros)

- . . . Bois de feu
milliards de m? de bois sur pied, soit commercialisé
156 m? par ha boisé, dont 59 % de Autres bois 5 o

d'industrie

feuillus et 41 % de résineux. Elle
produit plus de 100 millions de m?3

de bois par an et a peine deux tiers Bols de ruration
(60 millions de m?3) sont récoltés 4%
(dont 34 millions de m® commercia-

1%

Grumes feuillues
508
36 %

lisés et 26 millions de m? autocon-
sommés)... Il reste donc une impor- Srmes
tante réserve potentielle de matiere 636

44 %
premiére.

Le chiffre d’affaires occasionné par
cette récolte atteint 1,4 milliards

d’euros en 2003 dont 80 % pro- Figure 2: La récolte de bois d’ceuvre
viennent de la récolte du bois

d’ceuvre, alors qu’elle ne repré-

[ % en volume de la récolte de bois d'ceuvre
sente que 66 % du volume (Fig. 1). 35% - B % en valeur de Ia récolte de bois deuvre
La part des feuillus, en constante
diminution, représente aujourd’hui
28 % des volumes de bois d’ceuvre 25% A
pour environ 45 % de la valeur. A
eux seuls, le chéne, le pin maritime,
le sapin et I'épicéa représentent

30% -

20% -

%

15% H

71 % de la valeur de la récolte de 10%
bois d’ceuvre (Fig. 2). 59
o
La moitié du chiffre d’affaires de la
z q q ; 0% -
reCOIte de bOIS prOVIent de Clnq Chénes Hétre Peuplier Autres Pin Pin Sapins Autres
régions: |’Aqu|ta|ne en téte avec feuillus maritime sylvestre épiceas résineux

20 % du total national, suivie de la
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Figure 3:Valeur de la récolte de bois en 2003 par région (millions d’euros)
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Figure 4: Valeur ajoutée hors taxes par secteur d’activité en 2001

(unités: millions d’euros)

Pate, papier, carton
5880
38 %

Ameublement bois
2553
17 %

Sylviculture,
exploitation

2926
20 %

Sciage, rabotage
1005
7%

Autre travail
mécanique du bois
2640

18 %

Lorraine (10 %), de la Franche-
Comté, de Rhone-Alpes et de la
Bourgogne (Fig. 3).

8 % des entreprises d’exploi-
tation forestiére a I’origine de
70 % de la récolte

La récolte de bois permet I'activité
d’environ 4 200 exploitations fores-
tieres et de 5 000 salariés perma-
nents. Les entreprises, au nombre
de 7 000 en 1980, ont aujourd’hui
une nette tendance a la concentra-

tion: 8 % des entreprises sont a
I'origine de 70 % de la récolte.
Cependant, il reste encore environ
1500 entreprises, souvent uniper-
sonnelles, coupant moins de 500 m?
par an. Elles ne représentent que
1 % des 34 millions de m® de bois
commercialisés.

La France, 4¢ producteur
européen de bois ronds

En 2004, la récolte des 25 pays de
I’'Union européenne s’éléve a

dossier

374 millions de m® de bois. Avec
9 % de cette récolte, la France est le
4¢producteur communautaire. La
Suede en produit 18 %, I’Allemagne
15% et la Finlande 14 %.
Cependant, elle est également le
premier pays de récolte de grumes
de feuillus avec un volume annuel
de 6 millions de mé.

Et 5¢ producteur de sciages
Environ 10 millions de m? sont sciés
annuellement. Le volume de sciages
résineux produits est en constante
progression grace a la conjoncture
favorable du batiment. Ainsi, en
2004, environ 7,7 millions de m® de
sciages résineux ont été produits
tandis que la production de sciages
feuillus passait sous la barre des
2millions de m? (contre 3 millions
en 1995). Avec a peine 0,15 million
de m? produits, les sciages d’origine
tropicale se sont effondrés, les pays
exportateurs préférant désormais
vendre des produits transformés.
Au niveau international, la France
est en net déficit de sciages rési-
neux. Les importations (3,2 millions
de m2 en 2004) proviennent princi-
palement de Finlande, d’Allemagne,
de Suéde et de Russie. Elles sont
constituées a 60 % de sciages bruts
de sapin et d’épicéa.

Au niveau européen, la France
représente environ 10 % de la pro-
duction de sciages. Elle se situe
apres I’Allemagne, la Suede, la
Finlande et I’Autriche qui représen-
tent respectivement 19 %, 17 %,
14 % et 11 % de la production totale
de sciages. Elle reste néanmoins le
premier producteur européen de
sciages feuillus.

Le secteur des scieries est en nette
restructuration. On dénombre envi-
ron 2 200 entreprises en 2004
contre 6 800 en 1970. L’effectif
salarié qui se situait a 24 200 en
1990 représente en 2004 environ

Forét-entreprise n°176-Septembre 2007
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13 900 personnes. La mondialisa-
tion des échanges induit, pour ce
secteur, une vive concurrence et de
nombreuses entreprises sont fragili-
sées. Ainsi, les principaux indica-
teurs économiques (chiffres d’affai-
res, valeurs ajoutées, investisse-
ments...) sont plut6t a la baisse.

Une filiére importante au sein
de I’économie francaise

Avec une valeur ajoutée de plus de
15 milliards d’euros par an, la
filiere forét-bois, constituée des sec-
teurs de la sylviculture, de I’exploi-
tation forestiere et des industries du
bois (travail du bois, y compris scie-
rie, ameublement bois et secteur
papetier) représente environ 1,13 %
de la valeur ajoutée nationale et
1,02 % du PIB francais.

Mais, c’est aussi I’équivalent d’envi-
ron 288 000 emplois & temps plein,
soit 1,2 % de la population active
occupée totale auquel s’ajoutent
environ 235 000 emplois indirects
induits par la filiere notamment dans
les secteurs de la construction, de
I'industrie des biens intermédiaires,
de I’énergie et des activités financie-
res.

Le secteur forestier qui inclut les
secteurs de la sylviculture et de I'ex-
ploitation forestiere représente,
quant a lui, une valeur ajoutée de
2926 millions d’euros, soit 20 %
de la filiere forét-bois (Fig. 4). Le
nombre d’équivalents temps plein

est estimé a 23 600 personnes, soit
8 % des effectifs employés par la
filiere. Néanmoins, la prise en
compte du travail des propriétaires
forestiers a été estimée en 1999, par
le Scees, a environ 49 000 équiva-
lents temps plein, ce qui conduirait
a remonter la part du secteur fores-
tier a 22 % du total des emplois de
la filiere forét-bois.

Pourtant, la population active tra-
vaillant dans le secteur forét-bois
régresse depuis plusieurs décen-
nies. Les secteurs sylviculture et
exploitation auraient ainsi perdu
environ 1 400 emplois entre 1993
et 2001.

Les perspectives prometteuses
d’ici a 2020

D’ici a 2020, la progression régu-
liere de la consommation de toutes
les catégories de papiers, sciages et
panneaux devrait induire une aug-
mentation de I'utilisation du bois et
donc de la récolte. Le développe-
ment de la filiere ne devrait cepen-
dant pas empécher que continue le
stockage du bois sur pied. En effet,
I’accroissement du bois sur pied
devrait rester d’ici la supérieur au
volume de bois récolté. Par ailleurs,
I'offre des sciages francais devrait
s’accroitre grace a l'arrivée a matu-
rité des plantations de résineux.
Néanmoins, le développement de
I’énergie renouvelable et du bois-
énergie mais également les pers-

pectives d’utilisation du bois pour
les biocarburants et les polymeéres
bois-plastiques peuvent changer
profondément la donne. La concur-
rence engendrée par lI'augmenta-
tion des besoins en bois d’industrie
risque en effet de changer le prix
d’achat de ces bois ainsi que la
valeur globale de la récolte. |

(1) Dapres une étude réalisée en 1998 par
I'AFOCEL et Serge Lochu consultant.

Chiffres clés de la filiere forestiere francaise

— 34 millions de m? de bois récoltés représentant une valeur de 1,4 milliards d’euros.

— 80 % de la valeur provient du bois d’ceuvre qui ne représente que 66 % du volume.

— La France est le 4¢ producteur européen de bois ronds et le 5¢ producteur de sciages.

— La filiére forestiere francaise permet I’équivalent de 23 600 emplois a temps plein.

— Elle représente une valeur ajoutée (HT) de 2 926 millions d’euros soit 0,2 % du PIB frangais.

Forét-entreprise n°176-Septembre 2007
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Le marcheé des foréts: 2006, année
des records

Pour la 12¢ année consécutive, Terres d’Europe-Scafr avec le concours de la
FNSafer et de la Société forestiere de la Caisse des dépots publie le marché
des foréts en France. L'étude est réalisée a partir des notifications de ventes

que les notaires adressent aux Safer, il sagit donc du marché réel. Ces tra-

Vincent Julien et Robert Levesque, Terres d’Europe-Scafr (1)

vaux permettent de mieux connaitre les ressorts du marché des foréts.

haque année, s’échange a
titre onéreux sur le marché
des foréts, environ 1 % du
patrimoine forestier privé.
En moyenne, une forét n’est donc
vendue qu’une fois par siécle. On

Tableau 1: Comparaison de la structure de la forét et de la structure de

la propriété

Répartition des propriétés
mises sur le marché en 2006
(en %) (2)

Répartition de la propriété
forestiere privée (1)

Surface Nombre Surface Nombre Surface
devient plus souvent propriétaire
forestier par succession que par |delalOha 83,2 % 30 % 7% 25,2 %
. . , . de 10 a 25 ha 10,6 % 18 % 13,7 % 15,9 %
intervention sur le marché forestier. de 25 4 50 ha 3.5 % 14 % 51% 13.1 %
Toutefois, le marché des grandes de 50 a 100 ha 1,7 % 13 % 2,5 % 13,1 %
foréts est un peu plus animé. Les |plus de 100 ha 1% 25% 1,7% 32,8%

foréts de plus de 100 ha sont ven-
dues tous les 70 ans, si on se réféere
au marché de 2006. Le marché des
foréts est plus fermé que celui des
terres agricoles, puisqu’en moyenne
1,5 % des terres agricoles se ven-
dent chaque année.

Un marché étroit qui
reflete la structure de la
propriété forestiere

Le marché des foréts refléete la struc-
ture de la forét francaise a savoir, un
morcellement extréme (83 % des
propriétaires détiennent 30 % de la
forét) et une forte concentration
(1 % des propriétaires possedent le
quart de la forét). D’'une année sur
I'autre, la répartition du marché
entre classes de surface est sensi-
blement similaire.

(1) source SCEES:; (2) source: Terres d’'Europe-Scafr d’aprés Safer
Comme sur le marché des terres agricoles, 20 a 25 % des transactions sont alimentées

par les réglements de succession.

A chacun sa forét :
des motivations d’achats
tres diverses
et complémentaires

La multifonctionnalité de la forét
génére des marchés tres spécifi-
ques. La forét assure un rdle de pro-
duction de bois d’ceuvre et de bois
de chauffage, mais en méme temps
constitue un espace de chasse, d’ac-
cueil de la biodiversité, et un cadre
de vie privé ou public. Pour certains,
la forét va également étre un pro-
duit fiscal en vue d’alléger I'impot
de solidarité sur la fortune ou I'im-
pot sur les successions.

Les biens forestiers mis sur le mar-
ché sont trés divers, non seulement

par leur taille et leur peuplement
(espéece, age...), mais aussi par la
présence parfois d’un batiment
d’habitation et/ou de parcelles de
terres, vignes, vergers, prairies, ou
étangs.
A la diversité de la forét correspond
une diversité de motivations des
acquéreurs. Dans les faits, de nom-
breuses acquisitions vont répondre
a plusieurs des fonctions citées pré-
cédemment.
Se distinguent néanmoins trois
grandes familles d’acquisitions:
@ les acquisitions de fonds:
— dotés d’un batiment, avec des
espaces boisés ou des prairies et
des bois qui vont satisfaire une
population qui souhaite bénéficier
d’un cadre de vie rural, pour un
usage de résidence principale ou

Forét-entreprise n°176-Septembre 2007
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secondaire ; les biens de ce mar-
ché sont d’autant plus rares que
les permis de construire en zones
isolées sont de plus en plus diffici-
les a obtenir,
—boisés, de petites superficies qui
vont assurer une zone de tranquil-
lité autour de la résidence, ou vont
permettre au propriétaire d’avoir
acces a une ressource de bois de
chauffage, de piquets, de bois
d’ceuvre, ou de pouvoir chasser;
on peut d’ailleurs considérer que
de nombreux achats d’agriculteurs
rentrent dans cette catégorie; les
agriculteurs sont surreprésentés
dans les acquéreurs; leur part de
marché s’éleve a 7 ou 8 % du
nombre de transactions, alors
gu’ils ne représentent plus que
3 % de la population totale ;
@ les acquisitions de grandes foréts,
dans une perspective financiere, en
vue de valoriser une ressource
forestiere, cynégétique, et/ou de
réaliser une opération fiscale.
Certaines acquisitions sont le fait de
professionnels du bois qui vont
valoriser directement la ressource.
Une partie de ces acquisitions se fait
via des institutionnels, banques ou
groupes d’assurances. Des achats
de grandes foréts par des personnes
physiques de plus de 70 ans illus-
trent bien la motivation fiscale de
certaines opérations;;
@ les acquisitions de foréts par des
départements et des communes,
avec trois motivations:
— une préservation de biotopes,
notamment dans les espaces
naturels sensibles, I'ouverture au
public étant obligatoire,
— une offre de cadre de vie et de
loisirs pour les habitants,
— un renforcement du patrimoine
communal dans les communes du
Nord-Est dont les produits de la
forét constituent une ressource
financiére.

Les flux financiers du marché des foréts

En 2006, 107 000 hectares de foréts se sont échangés pour une valeur qui dépasse
pour la premiéere fois depuis 1970, le milliard d’euros (1,03 milliard).
Le prix moyen brut de la forét atteint aujourd’hui 4 920 euros I’hectare (tous biens

non batis confondus).

La formation
du prix des foréts

Un fonds forestier est I’association
d’une terre, support biologique, et
d’'un peuplement végétal. Le prix
de la forét pourrait alors étre une
combinaison entre le prix de la terre
agricole et le prix du boisement ou
de sa valeur d’avenir.
Fondamentalement, le prix de la
forét devrait évoluer avec le prix de
la terre et celui du bois. Sur la
période 1970-1995, le prix moyen
de la forét a effectivement évolué
avec I’évolution de ces deux com-
posants.

Toutefois, les influences different
selon la surface des lots vendus. Le
prix des grandes foréts de plus de
25 hectares a effectivement évolué
en fonction des évolutions des prix
de la terre agricole et du bois. En
revanche, le prix des petites parcel-
les est beaucoup plus lié a I’évolu-
tion du prix de la terre qu’a celle du
bois: les acquéreurs valorisent dans

ce cas plus I'espace que la produc-
tion de bois.

Mais, comme pour les terres et les
prés, le prix d’achat reste un prix
d’anticipation. Les tempétes de
1999 qui ont mis & bas cing années
de récolte de bois, ont entrainé une
chute des cours du bois qui ne s’est
pas répercutée sur la valeur des
foréts. Les acquéreurs sont restés
confiants dans I'avenir et ont tablé
sur un redressement des cours du
bois a moyen terme, hausse d’ail-
leurs qui s’est bien manifestée en
2006.

La fiscalité s’invite également dans
la formation des prix. La suppres-
sion des droits de mutation suite
aux tempétes de 1999 avait sans
doute permis de réduire d’autant la
baisse de la valeur des foréts au
bénéfice des vendeurs. A contrario,
I’arrét annoncé de la mesure au pre-
mier janvier 2005 a conduit & acceé-
lérer les ventes fin 2004 au détri-
ment de 2005 et a pesé a la baisse
sur le prix des foréts.

Compte tenu de ces influences, le
prix de la forét, hors pourtour médi-

Figure 1: Evolution des prix par sous-marchés en monnaie courante
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Source: Terres d’Europe-Scafr d’aprés Safer.
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Source: Terres d’Europe-Scafr d’apres Safer

Figure 2: Evolution du prix de la forét en euros constants
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terranéen, a augmenté de 4,8 %
entre 2005 et 2006, et de 52 %
entre 1997 et 2006 sensiblement
comme le prix de la terre agricole
(+ 56 % sur la méme période). La
hausse est toutefois bien inférieure a
celle de I'immobilier urbain dont les
prix ont été multipliés par 2,26 sur
la méme période. Entre 2004 et
2006, la hausse est de 7,3 %. Elle
aurait probablement dépassé les
12 % si les droits de mutation
n'avaient pas été rétablis dans la
plupart des départements au pre-
mier janvier 2005.

Les fonds comportant de la forét et
dotés d’un batiment sont fortement
valorisés. Le bien bati avec de la
forét se négocie ainsi, suivant les
années, 40 a 50 % plus cher que la
somme de ses éléments qui le com-
pose (surface boisée et maison a la
campagne). La valeur de ces fonds
va étre fortement influencée par
I’évolution de I'immobilier urbain et
prendre peu en compte les valeurs
liges a I’économie agricole ou fores-
tiere. Elle augmente a chaque boom
immobilier urbain. Ainsi, les lots
forestiers batis dont la valeur glo-
bale s’éléve a 630 millions d’euros
représentent en 2006 plus de 60 %
des valeurs pour 20 % des transac-
tions et le quart des surfaces. La
fonction résidentielle de la forét est
ainsi largement valorisée.

|
Les perspectives

Dans le cadre du scénario de la cam-
pagne résidentielle que la Datar —
maintenant DIACT (2) - avait
annonce, le marché forestier est de
plus en plus influencé par I'immobi-
lier urbain. Ce scénario s’appuie sur
le développement des transports
individuels et sur une énergie peu
chére, et va a I’encontre d’un déve-
loppement durable. Le marché
forestier s’inscrira dans cette dyna-
mique tant qu’aucune politique ou
signal économique fort ne viendront
infléchir les tendances a I’'oeuvre.

Par ailleurs, les achats de foréts res-
tent des achats d’anticipation, de
paris sur I'avenir liés a I’économie
forestiére. Il convient donc de bien
prendre en compte les fonctions
futures que pourraient jouer les
foréts. La lutte contre le réchauffe-
ment climatique et la recherche
d’énergies renouvelables devraient
conduire a donner une nouvelle
importance aux foréts comme piege
a carbone, fournisseurs de biomaté-
riaux et producteurs de ressources
énergétiques. Le prix de la forét
pourrait alors varier avec le prix de
I’énergie et/ou avec le prix de la
tonne de carbone fixé sur le marché
des quotas dans le cadre de la lutte
contre le réchauffement climatique.

dossier

Il pourra aussi étre poussé a la
hausse si le recours aux biomaté-
riaux est favorisé dans la construc-
tion ou si ceux-ci deviennent plus
compétitifs par rapport aux autres
matériaux de construction.

Nous entrons dans une nouvelle
ere, les surfaces forestiéres ayant un
réle déterminant comme les terres
agricoles dans la fourniture de I'ali-
mentation humaine, de la biomasse
et de biomatériaux, et dans le cycle
du carbone, la pression sur les espa-
ces agricoles et forestiers devrait
conduire a une hausse des valeurs
qui ne sera tempérée que par la
hausse des taux d’intérét. m

Retrouvez cette analyse avec celles des
années passées et des conseils en matiere
d’achat ou de vente de forét sur www.foret-
priveefrancaise.com

(1) Scafr: société de conseil pour I'aménage-
ment foncier rural; FNSafer: fédération
nationale des sociétés d’aménagement foncier
et d’établissement rural.

(2) Datar: délégation a I'aménagement du
territoire et a I'action régionale.

Diact: délégation interministérielle a I'amé-
nagement et a la compétitivité des territoires.

Résumé

L’évolution du prix du marché des
foréts est suivie depuis plus de
10 ans par Terre d’Europe-Scafr avec
le concours de la FNSafer et de la
Société forestiere de la Caisse des
dépots. L’année 2006 est I'année des
records avec 13 590 transactions
représentant plus d’un milliard d’eu-
ros, soit une progression de pres de
30 % en deux ans. Le prix des foréts
repart a la hausse avec + 4,8 %, pour
un prix moyen d’environ 4 900€/ha.
L’année 2006 initie une reprise
confirmée par I'activité du premier
semestre 2007.

Mots-clés: marché des foréts, classe
de surface.
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| ’évolution du cours du bois et la
tendance des marchés

Apres six années de morosité, les ventes d’automne 2006 ont permis d’observer une nette
reprise des cours du bois sur pied. Un réajustement salutaire de la rémunération des pro-
priétaires forestiers semblerait enfin a I'ordre du jour dans la plupart des régions francaises
et pour une grande majorité d’essences. Cet article fait le point sur I'évolution du cours du

Alice Gauthier, IDF

bois mais aussi sur le contexte international et les grandes tendances de la balance commer-

ciale.

e contexte est actuelle-

ment trés favorable a une

nette augmentation du
cours des bois : hausse
des prix de I’ensemble des matiéres
premiéres (avec notamment une
flambée du baril de pétrole brut a
70€) qui contribue au report sur le
matériau bois et a la percée du bois-
énergie, construction de plus de
550 000 logements en 2006 se tra-
duisant par une forte demande en
bois, développement des marchés a
I’export (Maghreb et Chine), percée
du bois-énergie et ruée sur le bois
de chauffage, conséquence d’un
hiver 2005-2006 particulierement
long et des premiers résultats d’'une
campagne d’installation de chaudie-
res bois...
Bref, autant d’éléments qui expli-
quent une nette augmentation de la
demande. Les taux d’invendus en
forét domaniale ont ainsi nettement
diminué et sont passés a moins de
15 % en 2006, contre 32 % en
2004. La situation devient analogue
a celle d’avant la tempéte de fin
1999. La hausse a été particuliére-
ment observée dans les ventes de la
plupart des résineux: net regain
pour le pin sylvestre, entre 15 et
30 % pour I'épicéa et le sapin, et
entre 10 et 20 % pour le douglas.

Toutes les régions ne sont
pas logées a la méme
enseigne

La hausse la plus spectaculaire a été
observée dans les Vosges ou les prix
des résineux se sont littéralement
enflammeés. A I'origine de cet envol,
les difficultés d’approvisionnement
en Allemagne et en Belgique et
I'augmentation de la capacité de
transformation des unités qui ont
amené de nouvelles demandes dans
la région. Ainsi, les bois sur pied
d’épicéa ont retrouvé leur valeur de
1990 et se sont vendus jusqu’a
75€/me. Dans le massif jurassien, la
hausse est moindre mais la progres-
sion est tout de méme trés nette:
les prix moyens des sapins de 2 m?3
ont progressé de 20 % (en moyenne
48 €/m?) aux ventes de Pontarlier, et
les épicéas se sont vendus en
moyenne 56 €/m3. Les responsables
de I’ONF estiment que la progres-
sion des prix des résineux est d’en-
viron 40 % sur un an. Le prix des
bois de trituration a également aug-
menté et ils se vendent jusqu’a
20€/mé sur pied et jusqu’a 40 €/m?
pour les billons de petits sciages.

En Rhone-Alpes, les prix ont aussi

Forét-entreprise n°176-Septembre 2007

augmenté. Les bois moyens et
petits bois de sapin ont augmenté
de 20 % en Savoie et sont vendus
entre 35 et 45€/m? pour des sapins
de 1,5 m3. L’augmentation de prix
est encore plus importante en
Franche-Comté ou I’on observe des
différences de + 10€ par rapport
aux prix pratiqués en Savoie et
jusqu’a + 20€ par rapport aux prix
pratiqués en Ardéche et dans le
Massif central pour des sapins de
1,5 md.

Seule ombre au tableau, le pin mari-
time: une légére hausse a été enre-
gistrée pour les produits a destina-
tion de la trituration, de la caisserie
et de la palette (le bois d’industrie
se négociant entre 2 et 4€/mq) et
les petites grumes de 0,5 a 0,8 m?
de 25 a 27€/m3. Le prix des gros
bois (1 m3 et plus) est quant a lui
resté stable (32 a 35€/m3).

Pour les feuillus, les prix des bois
d’industrie (pates, panneaux et bois
de chauffage) sont également a la
hausse et ont atteint 5 et 10€/m3
sur pied.

Le chéne a repris son niveau de
1999 et on observe une hausse de
+ 10 a 15 % pour les chénes de qua-
lité¢ aptes a produire des plots de
menuiserie ou des merrains (vendus



Figure 1: Prix moyens des bois sur pied résineux aux ventes d’automne

de I’ONF (en euros courants)

€/m3

10,0

0,0

Sapin 25 cm et +
= = Sapin 20 cm et -
[—TOTAL SAPIN
e Epicéa 25 cm et +
= = Epicéa 20 cm et -
[—TOTAL EPICEA
= == Pin sylvestre 25 cm et +
== Pin sylvestre 20 cm et -
[m——TOTAL PIN SYLVESTRE
=== == Pin maritime 25 cm et +

Pin maritime 20 cm et -

[——=TOTAL PIN MARITIME

1989 199019911992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 199920002001 20022003 2004 2005 2006

Figure 2: Prix moyens des bois sur pied feuillus aux ventes d’automne
de I’ONF (en euros courants)
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85 a 200€/m?3 pour des arbres de
2 a 3 md), et une hausse de + 15 a
25 % pour les chénes de taillis sous
futaie.

Les hétres de qualité secondaire et
de faible diameétre bénéficient éga-
lement d’une nette embellie avec
une augmentation d’environ 20 %
sur les grumes de qualité C et D.
L’augmentation nette des prix du
chéne et des résineux a permis de
privilégier cette essence dans le sec-
teur de I’emballage ou du bois de
chauffage.

Les feuillus précieux maintiennent
€galement un prix ferme, voire en
hausse sur les belles qualités avec
une percée du robinier qui se vend
entre 40 et 50€/m? pour des arbres

de 0,7 a1 m3(1).

Les peupliers sont quant a eux res-
tés a des prix stables depuis un an
avec une moyenne de 30€/m? pour
les grumes de qualité sciage, et
jusqu’a 45€/m?3 pour la qualité
déroulage.

L’ensemble des ventes 2006 traduit
donc une reprise du cours des bois.
Néanmoins, il faut tempérer I'opti-
misme en remarquant qu’apres Six
années de chute libre des prix,
ceux-ci ne font que revenir simple-
ment a leur cours d’avant tempéte.
On notera néanmoins que la réper-
cussion de I’élévation du prix de la
matiére brute sur celle des sciages
de résineux (augmentation d’envi-
ron 15 %) sonne comme un gage de
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pérennité. Par ailleurs, I'apparition
du marché bois-énergie provoque
une certaine bousculade des appro-
visionnements en bois d’industrie
des papetiers et fabricants de pan-
neaux. La confirmation de cette ten-
dance en 2007 sera le gage d’un
changement stable favorable aux
propriétaires forestiers.

Un commerce extérieur
a surveiller

Parallelement a I’évolution du prix
de vente des grumes, il est intéres-
sant de suivre celle du marché de la
filiere bois. En 2006, le solde de la
balance commerciale est déficitaire
d’environ 4,9 milliards d’euros (2)
mais pour la premiére fois depuis
2001, les exportations (+ 4 %) se
redressent et progressent plus rapi-
dement que les importations
(+ 3 %). Le premier trimestre 2007
marque néanmoins une nouvelle
dégradation : les exportations conti-
nuent leur progression mais les
importations sont reparties en nette
hausse. L’évolution des prochains
trimestres est a surveiller.
Cependant, la situation est contras-
tée selon les secteurs et le plus gros
du déficit provient des produits des
industries et des pates et papiers.
En ce qui concerne les bois ronds,
les effets de la tempéte de décem-
bre 1999 sont désormais résorbés et
le solde global est redevenu défici-
taire depuis 2002. Les exportations
de feuillus tempérés progressent
nettement (+ 11 %) mais les impor-
tations augmentent de 17 %. Les
exportations de grume de chéne
s’accélerent vers la Chine et la chute
des exportations de grume de hétre
semble enraillée. Par contre, on
observe une trés nette progression
des importations de bois ronds rési-
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neux (+ 33 %) qui rend son solde
négatif. L’explication de ce phéno-
meéne n’est pas encore bien connue
mais I’hypothéese d’une concurrence
accrue entre transformation indus-
trielle et production d’énergie sem-
ble la plus plausible. Les importa-
tions de bois ronds tropicaux conti-
nuent, quant a elles, de régresser
(- 3 % sur les douze derniers mois).
Coté sciage, le déficit de la balance
commerciale est important. Ce sont
principalement les sciages résineux
qui présentent une balance négative :
la part des exportations ne repré-
sente, en valeur, que 20 % des
importations. A contrario, la balance
des feuillus tempérés est positive. En
ce qui concerne les feuillus tropicaux,
et aprés une décrue des importations
en 2006, elles reprennent au cours
du premier trimestre 2007.

Les sciages résineux européens
connaissent, comme les autres
matiéres premiéeres, une Vvéritable

envolée des cours. Face a la hausse
des cours des grumes et des autres
composantes du prix de revient, les
scieurs allemands, belges et autri-
chiens ont réévalué leurs sciages de
20€ ou plus sur le marché francais.
L’essoufflement de la production

finlandaise, une tension trés forte sur
les différentes qualités (particuliére-
ment marquée dans le secteur de la
construction en qualité coffrage et
charpente mais également dans le
secteur de I’emballage), la dispari-
tion des disponibilités en bois de

Une nette augmentation du cours des sciages résineux

Prix (Avril 2007) o
Essence Produit (en €/me HT | Variation sur un an
départ scierie)
Sapin épicéa cligpe2 m_adrlers-bas- 195 +251%
taings
Pin sylvestre | CNOIX 2 madriers-bas- 214 +20,2 %
taings
Pin maritime | CNOX 2 madiers-bas- 200 +112 %
taings
Choix 2 madriers-bas-
taings 0
Douglas 63 x 150 cm ou 216 +25 %
63 x 175 cm
Resmgux e Bois a palettes 158 + 14,6 %
feuillus

Le commerce extérieur des bois et dérivés

Année 2005 Année 2006
Unité : millions d’euros Export Import Solde Export Import Solde
Produits d’exploitation fore_stlt_ere, de carbonisation 625 1 280 - 655 681 1397 - 646
et de scierie
Coniféres (grumes + trituration) 68 62 +6 72 83 -11
Feuillus tempérés (grumes + trituration) 133 42 +91 148 45 + 103
Grumes de feuillus tropicaux 13 127 -114 8 115 - 107
Plaquettes, particules et délignures 44 33 +11 50 40 + 10
Sciages de coniféres 136 655 - 519 150 693 - 543
Sciages de feuillus tempérés 156 86 + 70 167 86 + 81
Sciages de feuillus tropicaux 19 215 - 195 21 198 - 177
Traverses 24 6 + 18 26 7 + 18
Autres produits 33 56 -23 39 60 -20
Produits des indu;{u:)z;i(il:sbois et des pates 9 107 13 103 3997 9 481 13 476 - 3995
Autres produits d’exploitation forestiere 97 337 - 240 101 344 - 243
Ensemble des produits 9 829 14 720 - 4891 10 263 15 147 - 4 884
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tempéte concourent a I'explication
de cette hausse.

Le secteur des produits des indus-
tries du bois et des pates et papier
affiche un net déficit de la balance
commerciale mais cache de grandes
disparités. Les secteurs des meubles
et sieges en bois, des pates et des
papiers et carton en sont a ’origine.
Néanmoins, le déficit des meubles
et sieges en bois a diminué de 34
millions d’euros entre 2005 et 2006
grace a une augmentation des
exportations mais s’est de nouveau
creusé au cours du premier trimes-
tre 2007. Le secteur des pates et
vieux papiers a, quant a lui, réduit
son déficit sur les douze dernier
mois alors que le secteur des
papiers et cartons ['augmente
encore. A I'opposé, le secteur des
placages, panneaux et contrepla-
qués présente un solde positif mal-
gré une situation préoccupante pour
les feuilles de placage dont le déficit
se creuse. De méme, on observe
une dégradation du solde pour les
lames et frises pour parquets.

En conclusion

Aprés une longue et difficile période
d’aprés tempéte, les indicateurs
sont & la hausse et montrent une
embellie de la filiere forestiere fran-
caise. Par ailleurs, le creusement du
déficit de la filiere bois francaise
observé depuis de nombreuses
années a semblé se stabiliser en
2006, mais le premier trimestre
2007 a montré une nouvelle dégra-
dation qu’il convient de surveiller.
Quoi qu’il en soit, la filiere forét/bois
francaise montre des signes encou-
rageants de reprise qui se répercu-
tent déja sur le prix d’achat des gru-
mes.

Pourtant, il convient de surveiller

I’évolution de ce marché qui pour-
rait encore étre chamboulé par I'ar-
rivée des nouveaux débouchés
comme le bois-énergie, les biocar-
burants ou les bois plastiques... |

(1) Le dossier du prochain Forét-entreprise (FE
n°177, novembre 2007) sera consacré au robi-
nier.

(2) Dans une lettre datée du 20 mai 2007, Jean
Carlés, Jean Gadant, Charles Guillery, Jean-
Paul Lanly, Pierre Malaval (anciens présidents

de la section « Forét, Bois, Nature » du Conseil général du Gref du ministére de I'Agriculture et de
la Péche), Guy Benoit de Coignac (ingénieur général honoraire du Gref) et Bernard Glass (inspec-
teur général honoraire de I'Environnement) ont attiré I'attention du nouveau Président de la
République sur cette « situation anormale et contraire a I'intérét national ». La note de deux pages
se résume ainsi: « Le déficit de la filiere forét-bois francaise reste le second de notre balance com-
merciale derriere celui des produits pétroliers alors que les potentialités de ce secteur sont considéra-
bles au regard des grands enjeux écologiques (lutte contre I'« effet de serre » notamment) et écono-
miques. Des mesures simples et peu coliteuses permettraient a une ressource naturelle abondante et
renouvelable d’étre beaucoup mieux valorisée. ».
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Résumé

L’année 2006 s’est caractéri-
sée par une nette reprise des
cours du bois. le déficit du
commerce extérieur de la
filiere bois qui semblait enfin
se stabiliser en 2006, repart a
la hausse sur le premier tri-
mestre 2007.

Mots-clés: cours du bois,
balance commerciale, mar-
chés.

La lettre est consultable dans son intégralité pages 6 et 7 du numéro 505 de Foréts de France.
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Des outils pour connaitre la rentabilité de sa forét
Les calculs économiques en forét

Olivier Picard, ingénieur a I'|DF

Le calcul économique d’un projet forestier revient a se poser la question de la relation entre
la valorisation des produits forestiers et le colt de la sylviculture pratiquée, méme si on sait
bien que les générations se suivent, et que celui qui plante nest pas celui qui récolte, sauf

dans le cas des sylvicultures rapides comme la populiculture.

onnaitre la rentabilité de
sa forét est un exercice
que le sylviculteur doit
réaliser, dés lors qu’il
entreprend un investissement. Cet
exercice permet d’évaluer les
ordres de grandeur a attendre du
rendement d’un peuplement, d’une
parcelle, d’'une forét. Cet exercice
peut étre renouvelé régulierement
pour actualiser, et affiner les résul-
tats au fur et a mesure. Cette évalua-
tion prend en compte les dépenses,
les recettes, et la date a laquelle
elles interviennent pour en calculer
le bénéfice, le taux de rendement,
et enfin la rentabilité.

Une fois posé ce calcul, des compa-
raisons peuvent étre menées entre
différents projets, plantation, itiné-
raires techniques, et en étudier les
avantages et inconvénients. Ces cal-
culs permettent d’affiner I’expertise
d’un itinéraire technique en étudiant
sa sensibilité au (x) risque(s).

Méme si les données peuvent étre
approximatives, la méthode doit
étre rigoureuse, pour permettre des
comparaisons.

Mais le calcul économique n’est pas
tout. Il intervient en dernier, une fois
que toutes les données techniques
et biologiques ont été posées. Il
permet alors de donner le point de
vue de la performance économique
sur le projet d’investissement.

En 1989, Philippe Riou-Nivert et
Vincent Tourret ont consacré un
numeéro spécial de Forét-entreprise
(n°61) sur le sujet. Sans vouloir
refaire le travail, il s’agit ici de rap-
peler des points de méthode, et
proposer une application sous Excel
qui permet a chacun de faire ses
propres calculs. L’informatique et
tout particulierement les tableurs
ont fortement simplifié les calculs
économiques.

|
La rentabilité d’abord

La rentabilité repose sur deux grands

facteurs:

— Le terme d’exploitabilité = durée
de révolution.

— Les dépenses et recettes liées a I'iti-
néraire technique du peuplement.

L’itinéraire technico-économique a

étudier se fonde sur des critéres de
productivité qui s’appuient sur les
quantités produites (volume total,
volume moyen...).

Les criteres d’accumulation et de
productivité sont trés utilisés pour
situer le peuplement, lorsqu’on
compare des parcelles entre elles.
Le volume total est et sera un fac-
teur important pour rechercher les
situations qui séquestrent le plus le
carbone dans les arbres.

La productivité est I'indicateur que
les forestiers utilisent pour comparer
leurs peuplements. Elle montre
I’adaptation de I’essence a la sta-
tion, et permet de se référer aussi
aux tables de production quand cel-
les-ci existent, ou bien encore aux
données de [I'Inventaire forestier
national.

La démarche actuelle pour évaluer
la performance économique de la
forét est de construire un tableau de

Type de

N Revenus
critere

Volume

Bénéfice sur|Bénéfice sur|Bénéfice sur
1 révolution [x révolutions| I'infini

RT: Revenu
total (€/ha)

VT: Volume

Accumulation total (m?/ha)

BT: Bénéfice
total (€/ha)

VM: Volume | RM: Revenu BM : Bénéfice
Productivité moyen moyen moyen
(mé/ha/an) | (€/ha/an) (€/ha/an)
BA: Bénéfice| TIR: Taux |BASI: Bénéfice
Rentabilité actualisé interne de | actualisé a
(€/ha) rentabilité |Iinfini (€/ha)

Forét-entreprise n°176-Septembre 2007



bord, ou les compteurs de naviga-
tion sont les facteurs de rentabilité,
de productivité et d’accumulation.
Le sylviculteur, fort de ces données
pourra faire un assemblage des fac-
teurs qui illustrent le mieux ses
objectifs de gestion.

Du point de vue financier, le sylvi-
culteur cherchera a minimiser les
dépenses et a maximiser les recet-
tes pour en retirer le plus grand
bénéfice. Mais il sera sensible aux
délais d’obtention de ce bénéfice.
Lors d’un investissement important
comme une plantation, la réalisation
d’un bénéfice positif est souvent
tres tardive. Selon les essences: le
peuplier vers 15 ans, le douglas et le
pin maritime vers 50 ans, le hétre a
80 ans, le chéne vers 100-120 ans.
Le temps d’immobilisation des
investissements forestiers, reléve du
long terme, en s’étalant sur plu-
sieurs générations.

Le bénéfice actualisé (BA) corres-
pond a la différence entre les recet-
tes et les dépenses effectuées sur un
peuplement donné, sur une surface
donnée, a partir de la création d’un
peuplement, et jusqu’a la récolte
finale. Les dépenses et recettes sont
actualisées suivant la date a laquelle
elles interviennent lors de la vie du
peuplement.

Le bénéfice actualisé a I'infini (BASI)
est utile pour comparer des scéna-
rios de durées tres différentes. On
considere alors que la durée com-
mune pour les comparer est I'infini.

Actualiser, c’est tenir
compte du temps!!

L’actualisation consiste a comparer
des montants obtenus a des pério-
des différentes. Une somme S1 tou-
chée dans un an n’est pas équiva-
lente & la méme somme SO disponi-

dossier

L’actualisation prend en compte le constat suivant: nous préférons
tous toucher 1 € aujourd’hui que 1 € demain.

1 € aujourd’hui = (1 + a) x 1 € dans un an.

1€ dansunan =[1/(1+a)] x 1 € aujourd’hui.

a = taux d’actualisation

ble aujourd’hui. Elle est égale a
S0/(1+a) ou a est le taux d’actualisa-
tion, équivalent d’un taux d’intérét
avec lequel on investit I’argent pour
la méme durée.

S2 (touchée dans deux ans)
= S0/(1+a)/(1+a) = SO/(1+a) ?;

Sn (touchée dans n années)
= S0/(1+a) "

Tout projet, notamment la gestion
d’équipements productifs (agricul-
ture, forét, industrie...) engendre
des dépenses et des recettes ou
avantages qui s’étalent dans le
temps.

Effet du taux d’actualisa-
tion d’un investissement
sur les résultats financiers

L’année 0O, un sylviculteur plante un
hectare de forét, fait quelques entre-
tiens les années 1 et 5, et récolte les
années 15, 25 et 50.

L’effet de I’actualisation montre que
plus les recettes ou dépenses sont
éloignées, plus elles sont diminuées
d’un facteur 1/(1+a) ". Plus le taux
est élevé et plus le nombre d’an-
nées (n) est grand, et plus ce rap-

port est petit.

L’actualisation pénalise les sommes
qui interviennent tard. Plus la durée
de révolution est longue, plus les
montants intervenant tard sont petits.
Dans notre exemple, la recette finale
de 10 000 euros dans 50 ans serait
I’équivalent de toucher 872 euros
tout de suite au taux de 5 %.

Hors actualisation, c’est-a-dire au
taux 0 %, le solde de I'exemple pré-
cédent est largement positif, mais
avec un taux de 5 %, I'investisse-
ment prévu est déficitaire. Le total
des investissements est supérieur
aux recettes qui interviennent plus
tard. Ce qui est la particularité de
I'investissement forestier.

Dans notre exemple, le bénéfice
actualisé sur une révolution est donc
de - 285 euros au taux d’actualisa-
tion de 5 %, c’est donc un déficit.

Le taux interne de rentabilité (TIR)
de cet investissement est le taux de
placement des sommes investies et
recues pour lesquelles le bénéfice
actualisé égal zéro. Les dépenses
sont alors égales aux recettes:

1 500 + 100/(1+TIR) + 500/(1+TIR) ®
= 500/(1+TIR) *> + 2 000/(1+TIR) 2
+ 10 000/(1+TIR) %°.

Echéancier Solde annuel Taux 0 % Taux 5 %
Année 0 - 1500 - 1500 - 1500
Année 1 - 100 - 100 -95
Année 5 - 500 - 500 - 392
Année 15 + 500 + 500 + 240
Année 25 + 2 000 + 2 000 + 590
Année 50 + 10 000 + 10 000 + 872
Total des dépenses de 0 a 5 ans -2100 D =- 1987
Total des recettes de 15 a 50 ans + 12 500 R=+1702
e BA a I’'année 0 =
Bénéfice total 10 400 _ 285
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Ici, le TIR est de 4,55 %. Les som-
mes investies auraient pu étre pla-
cées sur un compte d’épargne avec
un taux réel de 4,55 % sur la méme
période de 50 ans. En d’autres ter-
mes, I'investissement forestier fonc-
tionne au taux de 4,55 %.

Quelques exemples
d’itinéraires techniques
simplifiés

Pour rendre les exemples faciles a
présenter, un certain nombre de
simplifications ont été faites: ne
sont comptées ici que les dépenses
et recettes sylvicoles liées au peu-
plement. Ne sont pas intégrés: la
fiscalité, les aides, la gestion et sur-
veillance, I'achat et la revente du
fonds, les recettes de location de
chasse, etc.

De plus, il n’est pas tenu compte
des risques, de la mortalité natu-
relle, des accidents climatiques, ou
sanitaires, qui peuvent atteindre le
potentiel productif du peuplement.
La valeur de ces exemples est de
montrer des ordres de grandeur et
la fagon dont les indicateurs calculés
varient.

Il est intéressant d’étudier des scé-
narios sylvicoles simples individuel-
lement mais aussi de les comparer
entre eux, pour comprendre les
effets qui entrent en ligne de
compte.

Les éléments de description de cha-
que scénario sont les aspects quan-
titatifs, durée de révolution, produc-
tivité et production cumulée, les
aspects financiers, comme les
dépenses, les recettes, le bénéfice
actualisé, la « rente annuelle » théo-
rigue qui est le rapport entre le
bénéfice actualisé et la durée de

révolution, le prix moyen du bois et
le taux interne de rentabilité.

La régénération du chéne, avec une
récolte 100 ans plus tard, est de loin
I’itinéraire technique le plus handicapé
par I'actualisation. Et pourtant, quel
investissement peut encore assurer
une rentabilité sur une telle durée ?
Le peuplier est le scénario le plus
rapide tout en produisant du bois
d’ceuvre, mais nécessite un investis-
sement important dans les premiée-
res années. A investissement et
recettes égales, le gain de 5 années
de production, en récoltant a 15 ans
au lieu de 20 ans, permet de gagner
un surplus de 718 euros/ha et de
passer d’un TIR de 5,5 % a un TIR de
7,6 %. Il faut alors une station per-
mettant une productivité de 16,6
m3/ha/an. On regarde dans ce cas
I’effet du temps sur la rentabilité.
La conversion de taillis de chatai-
gnier est le scénario le plus rentable,

LT actzuz:/:)lsatlon CE Peuplier 1 Peuplier 2 Douglas 1 Douglas 2 Chétaignier Chéne
Conversion de Réaénération
plantation plantation plantation plantation taillis, objectif 9
naturelle
«grumes »
Durée de révolution 20 15 45 60 40 100
(ans)
Productivité (m3/ha/an) 12,5 16,6 13 13 7,75 6,35
Production 250 250 585 780 310 635
cumulée (m3/ha)
Dépenses totales
actualisées - 3800 - 3800 - 2 865 - 2 865 - 1250 -4 179
a I'année 0 (€/ha)
Recettes totales
actualisées a 6 898 7 616 8 347 10 904 10 337 10 830
I’'année 0 (€£/ha)
Prix moyen récolte
finale (€/m?) 41 41 45 50 112 150
Bénéfice actualisé (BA)
32 % (€/ha) 3 806 3088 5482 8 039 9 087 6 651
« Rente annuelle »
= BA/durée de révolu- 154 254 122 134 227 67
tion (€/ha/an)
VGBS IR D 5,5 % 7,6 % 5 % 4,9 % 10,2 % 3,1%
rentabilité
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du fait de la présence d’un peuple-
ment existant productif, qui néces-
site un faible investissement di a
des colts de désignation et d’élaga-
ges (entre la dixieme et quinzieme
année), du potentiel de production
de bois de grande valeur, avec un
prix moyen du bois élevé. La récolte
finale offre 180 m® de bois a 112
euros en moyenne (valeur 2007).
Le scénario douglas en 60 ans, est un
scénario intermédiaire, avec une pro-
duction de bois élevée, 780 m3/ha,
dont la moitié est constituée de bois
d’ceuvre. Le gain de 15 années de
production en récoltant a 45 ans, a
productivité égale de 13ms3/ha/an,
montre que le bénéfice actualisé et
la « rente annuelle » sont supérieurs
a 60 ans (134 euros au lieu de
122 euros a 45 ans), du fait d’un
volume total récolté plus important
et du prix supérieur du bois a 60 ans
(50 euros, au lieu de 40 euros a
45 ans). Dans ce cas, il est plus inté-
ressant de laisser les douglas pro-
duire des gros bois car le gain de
qualité du bois est encore valorisé
par le marché. L’effet du temps a
été contrebalancé par le gain en
qualité et en quantité. La connais-
sance de la courbe des prix en fonc-
tion des diametres des bois, et la
courbe de I’accroissement en fonc-
tion du temps est indispensable.
Attention, ce n’est pas une regle
générale, il faut prendre en compte
ses propres parametres de codts, de
recettes, et le marché du bois.
Dans le choix de scénarios qui s’of-
frent aux gestionnaires, la comparai-
son peut s’effectuer a durée équiva-
lente. Imaginons un sylviculteur qui
se pose la question de la transfor-
mation de son taillis de chataignier
en douglasaie, ou la conversion en
futaie de chéataignier. La comparai-
son des deux scénarios est possible
du fait de la méme durée de révolu-
tion de 40-45 ans.

L’intérét pour améliorer I'existant
est une démarche économique tout
a fait rentable, a condition que la
qualité des produits soit assurée a
terme.

Une application
informatique

Pour calculer tout cela, I'IDF a congu
une application simple, sous Excel,
qui est disponible sur www.foret
priveefrancaise. com (Dossiers thé-
matiques > Economie gestion
> Documents) et qui permet de cal-
culer rapidement les différents indi-
cateurs ou ratio, permettant de se
repérer et de comparer a d’autres
scénarios. Un mode d’emploi ac-
compagne cette application pour
prise en main facile et autonome.

L’intérét de cette application est de
garder en mémoire les données de
dépenses et de recettes, de trans-
mettre le cas échéant ces données

dossier

au futur gestionnaire, d’affiner les
calculs au fur et & mesure de I'avan-
cée de litinéraire technique, de
facon a adapter les dépenses sylvi-
coles aux projections futures des
recettes.

Les calculs économiques peuvent
aussi étre utilisés pour évaluer la
rentabilité d’une intervention sylvi-
cole au cours de la vie d’un peuple-
ment. Les cas les plus évidents sont
I’élagage ou les protections contre
les dégats de gibier, le choix d’un
mode d’éclaircie, le choix d’un
mode de vente de bois... Dés que
se présente une alternative, le calcul
économique peut venir éclairer le
gestionnaire et donner un des
points de vue.

L’élagage est-il rentable dans

I’exemple précédent des itiné-
raires douglas a 60 ans?

Sans élagage, la rentabilité est de
5,1 %; avec les élagages, dont le
colt est de 600 euros/ha (actualisé),
la rentabilité descend a 4,9 %. Pour

e ple O € a Ratlo DO e e a O a e 1e e a
ague case bene e a entalre expliqua ere
de a0 O dale
Ratios BOIS
Peuplier Unités/ha U/ha/an U/m3
Durée de rotation 20,00
Production, m3 250,00 12,50
Prix du bois euro/m3 27,59
Dépenses
techniques actuali- 3810 191 i35
sées (euros)
Autres recettes ou
charges actualisées - - -
(euros)
Recettes actualisée
(euros) 6 898 345 28
VAN, F. Bénéfice
actualisé 3 088 154 12
VAN, F. Bénéfice
actualisé & infini Pand g =
IP Indice de , .
profitabilité 0,81 TIR taux d’actualisation
Valeur du fonds o 0
théorique 6 354 5,40 % 2,0%
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an des recolte ague recolte e enseignee, ave annee le vo eae boisetlep par qualite
d d dllo e a e d O atigue e
Peuplier
Actualisation Taux L . . Année de Durée de
au-dela de | d’actualisation PO PITISS BE B EE référence Euro [révolution (ans)
2006 2% 12,50 m3/ha/an 2006 2006 20
Année
2 026 0 0
2 026 20 250 41 10 250 6 898
2 026 20 0 0 0
2 026 20 0 0 0

Ecran des dépenses

Peuplier

Taux d’actuali-
sation a partir
de Surface totale

Année

Année e
de référence

de début

Euro
2005

Total 3920 (3 814)
2006 F&‘;ﬁ‘;gﬁ: 200 4 800 800
2006 Protections 200 3 600 600
2006 | Miseen place 200 6 1200 1200
2006 0 0
2006 0 0
2006 0 0
2006 Solde 2 600 2 600 2 600
2007 entretien 1 100 100 98,04
2007 0 0
2007 0 0
2007 1 0 0
2007 0 0
2007 Solde 100 98,04 2 698
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retrouver la méme rentabilité
(5,1 %) le prix moyen du bois de la
coupe finale devra étre de 57
euros/m? au lieu de 50 euros/mé,
soit un gain de 14 %. Le marché
peut-il I'offrir? C’est au sylviculteur
de juger si ses marchés le lui per-
mettent. Si le bois est vendu en
moyenne en dessous de 57 euros/
m3, le colt de I'élagage n’est pas
rentabilisé.

Ces calculs sont faciles a utiliser
dans le cas de la futaie équienne
(réguliere) ou tous les arbres sont
plantés ensemble et récoltés aux
mémes dates.

Dans le cas de la futaie irréguliere,
il n’est pas possible de déterminer
une année de début et une année
de fin. En revanche, au sein d’un
peuplement irrégulier, on peut cal-
culer toutes les dépenses et recettes
qui se déroulent entre deux inven-
taires d’une parcelle. On a ainsi
I’état initial constitué de I'inventaire
au début de la période et I'état final
par I'inventaire en fin de période. Il
sera alors possible de calculer la ren-
tabilité de la sylviculture menée
entre deux inventaires, ou sur de
plus longues périodes, si la forét
bénéficie d’un historique bien suivi.
Calculer la rentabilité sur une
période de la vie d’une forét irrégu-
liere:

Etat initial (Ei): inventaire de toutes
les parcelles, volume sur pied,
valeur des bois.

Etat final (Ef): inventaire des toutes
les parcelles, X années plus tard
Recettes et dépenses intervenant
sur la période.

BA =Ef-Ei+R-D.

Il est possible de calculer le taux de
rendement de la sylviculture prati-
quée durant la période de X années.
Cependant, le calcul économique
nécessite un recueil d’informations
régulier de la part du gestionnaire. Il
est important de prendre I’habitude

de suivre les recettes et dépenses
effectuées par parcelle sur sa forét et
de les consigner dans un document
pouvant s’archiver comme des
« fiches parcellaires de gestion » (1)
par exemple (un modéle de fiche est
donné dans le FE n°120, p. 54-58).
Ce suivi facilitera la réalisation d’un
calcul économique ultérieur par sim-
ple actualisation des recettes et
dépenses et permettra également
de transmettre le savoir-faire du ges-
tionnaire: la transmission d’une
« mémoire » de la forét est aussi
importante que la transmission de la
propriété elle-méme. |

(1) Les fiches parcellaires de gestion sont également disponibles a la librairie IDF au prix de

11 euros pour 20 fiches.
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Résumé

Le calcul économique est un outil a
disposition des sylviculteurs et ges-
tionnaires qui souhaitent avoir une
évaluation économique des choix
possibles, une fois le diagnostic tech-
nique posé. Le calcul économique
est un éclairage complémentaire sur
un projet d’investissement. Pour s’en
servir, il faut un minimum de rigueur
de saisie des données, afin d’appro-
cher au mieux la réalité.
Rendez-vous sur internet pour utili-
ser I'application de calculs économi-
ques; il faut s’en servir pour les mai-
triser et s’en méfier pour garder sa
liberté de choix.

Mots-clés: calculs économiques,
investissement, TIR, actualisation,
rentabilité.

Renseignements au 01 40 62 22 81, IDF Diffusion, 23 avenue Bosquet, 75007 Paris.

La Société Forestiére
recherche pour ses clients
des massifs feuillus ou résineux

de production et des grands domaines
a caractére patrimonial.
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N®| des wramsactions forestiéres,
ks Societe Forestitre rialise chague
anse queeiaque 10 000 ha de cransactions
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attentes. Plus de | 000 foréts en prstion,
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Société Forestiers

E-mail : ingeprivi@forestiere-cdc.fr
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Rentabiliser sa forét :
I’avis d’un propriétaire forestier

Entretien avec Antoine d’Amécourt, sylviculteur a Avoise (Sarthe) par Alice Gauthier, IDF

Comment valoriser au mieux ses produits forestiers? Comment tirer un bénéfice de ses bois?
De quels outils dispose le sylviculteur? Questions posées a Antoine d’Amécourt, sylviculteur et
président du Cetef de la Sarthe.

Forét-entreprise: Comment cher-
chez-vous a améliorer vos revenus
forestiers ?

Antoine d’Amécourt: Depuis que je
gére ce groupement, il m’a semblé
important de diversifier mes revenus:
ventes de bois (bois bord de route,
bois de chauffage et pieux en chatai-
gnier), revenus issus de la chasse puis,
plus récemment, je me suis lancé dans
la scierie mobile et la fabrication de
plaquettes forestieres.

FE: Vous pratiquez la vente de bois
en régie (1), bois bord de route a
I'unité de produit. Pourquoi avez-
vous fait ce choix ?

A. d’A.: Apres un calcul fort simple,

j’ai vite été convaincu du bien-fondé
de cette méthode. Un acheteur ayant
fait une estimation de mes bois sur
pied, j’ai constaté que les prix de vente
de mes bois bord de route, tous frais
déduits, me laissaient une marge bien
plus importante.

Par exemple, en 2006, sur cing lots
estimés, j’ai obtenu un bénéfice com-
pris entre 17 % et 236 % avec le para-
doxe que ce sont les bois de plus faible
qualité qui ont été les mieux rentabili-
sés. Par contre, bien que je trie les dif-
férentes grumes par qualité, je ne fais
aucune découpe. Il me semble en effet
gu’il vaut mieux laisser cela a des pro-
fessionnels pour permettre a I’acheteur
de valoriser au mieux les différentes

qualités au sein d’une méme grume en
fonction de ses objectifs. Par ailleurs,
ne pas découper m’évite également de
me priver d’'un client potentiel pour
cause de découpe inadaptée.

Existe-t-il d’autres avantages a ce
mode de vente ?

La régie me laisse une grande liberté:
celle de couper lorsque les conditions
au sol sont optimales en veillant a ce
que les dégats soient les plus limités
possible. Si une bonne glandée de
chéne se présente, je peux en bénéfi-
cier... sans risquer que le délai entre la
vente et I’enlevement des bois ne me
fasse passer a coté de cette opportu-
nité. Par ailleurs, estimer le cubage et

Comparatif des prix de vente de cing lots selon le mode de commercialisation (mars 2006)

Essence | Volume (m?) |Total des frais|  priy e vente en régie | Estimation vente sur pied
o d’abattage, % en
N° lot )
débardage et plus-value
divers (€/m?) €/m3 Total en € €/m3 Total en €
Chéne 88,74 17 482
Lot 1 Bonne qualité 197 18 Net: 70,74 | Net: 13 935 60 11820 17.9
Chéataignier 1145 18 200
Lot 2 Bonne qualité 159 Lo Net: 97,5 | Net: 15 502 9 L2 0t 28,2
Chéne
. 76,31 8 012
Lot 3 Qualité 105 17 o . 30 3150 97,7
moyenne Net: 59,31 | Net: 6 228
Chataignier 100 5110
Lot4  roiple qualite| 1 o Net: 83 | Net: 4 233 & St sheld
Chéne tauzin
Lot 5 Bois de feu 161 17 N ?7540949 N 18 261629 15 2 415 236,6
Faible qualité et U, et:

Les exemples du tableau ne visent qu'a illustrer le travail de comparaison effectué par le sylviculteur pour mieux rentabiliser ses parcel-
les, mais ne refléte en aucun cas les cours de marché « en régie » ou « sur pied ».
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la valeur d’un bois bord de route
représente un véritable gain de temps
pour moi comme pour I'acheteur...

Quelles en sont les contraintes ?

Il faut que le propriétaire s’investisse!
Par ailleurs, pour attirer des acheteurs,
il faut également étre capable de pro-
poser a la vente des lots de bois consé-
quents. Pour cela, il peut étre néces-
saire de s’associer avec un autre pro-

priétaire.
Il existe également des contraintes
matérielles: il est nécessaire d’avoir

une bonne entreprise de travaux fores-
tiers faisant un travail de qualité ou de
travailler en régie, mais également de
disposer d’une bonne desserte fores-
tiere et surtout de pouvoir avancer la
trésorerie...

Pouvez-vous nous parler de vos
autres activités ?

D’abord la chasse. Jai fait le choix de
confier sa gestion a la Société fores-
tiere de la Caisse des dépdts et consi-
gnations; cela me permet de bénéfi-
cier d’un cahier des charges exigeant
mis en ceuvre par des professionnels
reconnus. Ensuite, la scierie mobile. Je
travaille avec un associé. Les débuts
ont été assez difficiles. Autrefois, cha-
que village était doté d’une scierie et il
était courant de fabriquer des meubles
avec ses propres bois, tandis qu’au-
jourd’hui les gens ont le réflexe d’aller
acheter leurs planches au jour le jour
en fonction de leurs besoins chez les
distributeurs. Il s’agit donc de redon-
ner I’habitude d’utiliser les bois de la
propriété autrement que pour une uti-
lisation de bois de chauffage. Mais,
beaucoup s’imaginent que la qualité
donnée par une scierie mobile n’est
pas optimum, alors que les produits
fagonnés peuvent étre d’aussi belle
qualité que celle trouvée dans le com-
merce... La satisfaction de nos clients
et le « bouche-a-oreille » sont, a mon
avis, les meilleurs gages pour que les

habitudes traditionnelles retrouvent
leur droit de cité... Néanmoins, il faut
noter qu’un seuil de volume de 10 m3,
soit I’équivalent d’une journée de tra-
vail, est nécessaire a [I’intervention
d’une scierie mobile.

Enfin le bois-énergie. Depuis 4 ans,
mon bureau ainsi qu’une habitation
sont équipés d’une chaudiere bois a
plaquettes. Aujourd’hui, j’alimente
également cinq autres chaudiéres de
particuliers dans un rayon de 20km, ce
qui représente environ 400 a 500 m?3
de plaquettes qui sont broyées a partir
de mes petits bois d’éclaircie ou de
mes dosses de sciages. L’hétérogé-
néité des modeles de chaudieres pour
particulier pose encore un probléeme
de calibrage de la plaquette. Certaines
chaudiéres ne fonctionnent pas correc-
tement lorsque la plaquette est trop
fine, d’autres lorsqu’elle est trop gros-
siere. Heureusement, les chaudiéres
de meilleure qualité acceptent des
combustibles hétérogenes. En sus de
ce marché, je vends environ 2 500 ste-
res de bois blche par an. Se position-
ner sur ce marché montant me parait
aujourd’hui essentiel.

Par ailleurs, je gére un massif de 50 ha
de robinier. C’est une essence qui,
selon moi, est promise a un bel avenir.
En tant que Sarthois je serais tenté de
dire que dans le robinier tout est bon:
c’est un bon bois de feu, un bois de
piquet remarquable, un bois d’exté-
rieur qui ne noircit pas (le seul bois
francais de classe 4 sans traitement) et
aussi — c’est moins connu — un bon bois
d’ceuvre. Je suis d’ailleurs en train de
tester avec le Cetef de la Sarthe et le
CRPF des Pays de la Loire, un balivage
intensif (200 tiges/ha) a différents ages
(20, 25 et 30 ans), sur le méme sol.
L’objectif est d’obtenir une génération
de grume pour deux générations de
piquets, mais le plus difficile est de
trouver des bucherons pour fagconner
ces arbres.
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Quels sont aujourd’hui les freins a la
rentabilité des foréts ?
Incontestablement, la forét privée fran-
caise souffre d’un manque de réacti-
vité des propriétaires forestiers... |l
faut savoir agir en chef d’entreprise,
avoir un tempérament de producteur
et étre capable de saisir les opportuni-
tés du marché... Quelques exemples
pour illustrer mon propos: pour prati-
quer la vente en régie, il était indispen-
sable que mes foréts soient dotées de
bonnes dessertes et j’ai su en temps et
en heure profiter des aides pour m’ai-
der a les construire. De méme, apres la
tempéte, il ne s’agissait pas d’attendre
gu’il n’y ait plus d’aides pour se déci-
der a replanter... et jai sans doute fait
partie des premiers dossiers de reboi-
sement... Beaucoup de propriétaires
critiquent la fin d’une aide alors qu’ils
n’ont pas su la saisir lorsqu’elle était en
cours!

Avez-vous un message a faire passer
ou un souhait particulier pour I’ave-
nir?

Un sylviculteur averti doit se tenir au
courant de I’évolution des marchés et,
je le répete, étre prét a saisir toutes les
opportunités...

Un souhait pour I'avenir: je crois qu’il
serait intéressant que des propriétaires
qui ont cette attitude d’entrepreneurs
(agriculteurs...) se réunissent afin
d’échanger leurs points de vue et étu-
dient des solutions de gestion dynami-
que de leur forét. Peut-étre pourrait-on
créer un groupe sous I’égide de I'IDF-
CNPPF? m

(1) vente en régie: le propriétaire exploite ou
fait exploiter lui-méme la coupe et vend les pro-
duits fagonnés « bord de route »: grumes, bois
de mines, bois de chauffage, etc. Dans ce cadre,
les bois sont estimés aprés abattage et faconnage
par le propriétaire. L'estimation exacte est donc
moins sujette a caution qu'une vente sur pied.

(2) Le dossier du prochain Forét-entreprise
(FE n°177, novembre 2007) sera consacré
au robinier.
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Locations forestieres et commerciali-
sation des produits non ligneux:
des enjeux economigues importants

Alice Gauthier, IDF

Les revenus du milieu forestier sont loin de se limiter aux récoltes de bois. Le propriétaire

peut valoriser sa forét en louant de son territoire pour diverses activités comme la chasse, la

péche ou la cueillette.

G

ibier, champignons, liege,
plantes de cueillette ou
miel forestier, bien qu’en-
trant rarement dans les
revenus du propriétaire, sont a I’ori-
gine de flux financiers importants.
Cet article fait le point sur les reve-
nus locatifs des propriétaires mais
aussi sur les différentes économies
engendrées par la commercialisa-
tion de la récolte de produits non
ligneux.

La location : un véritable
revenu du forestier

Les locations de chasse, de péche et
autres redevances sont estimées
87,5 millions d’euros en 2003. Ces
revenus sont extrémement hétéro-
genes selon la région ou la catégo-
rie de propriété concernée.

Les revenus cynégeétiques représen-
tent plus de 80 % de ces revenus
locatifs. En 2003, ils ont rapporté
environ 72,5 millions d’euros qui
proviennent a 43 % des foréts
domaniales, a 24 % des foréts com-
munales et & 33 % des foréts pri-
vées.

La forét domaniale, avec de presti-
gieux et vastes domaines, est celle

qui valorise le mieux ses parcelles
pour la chasse: les recettes brutes
de locations de chasse s’élevent a
31,4 millions d’euros pour une sur-
face d’environ un million d’hectares
faisant I'objet d’une contractualisa-
tion, ce qui dégage un revenu
chasse d’environ 31€/ha/an. Les
revenus issus de la location de
chasse représentent environ 20 %
des recettes domaniales et environ
6 a 7 % des recettes de I'établisse-
ment ONF. Selon les départements,
le prix moyen de I’adjudication varie
cependant entre 12 €/ha/an (Ariege
ou Loire Atlantique par exemple) et
112 €/ha/an (Pas-de-Calais).

La forét communale, avec une sur-
face de 2,8 millions d’hectares,
obtient un revenu moyen issu de la

chasse d’environ 6,1€/ha/an;
cependant, environ 50 % de la sur-
face des foréts communales ne fait
pas I’objet de location, ce qui rame-
nerait ce chiffre a environ 12€ par
ha et par an.

L’estimation de la valeur des loca-
tions de chasse en forét privée est
plus incertaine. L’enquéte sur la
structure de la propriété privée
menées par le Scees en 1999, mon-
tre que les baux de chasse rémuneé-
rés concernent 13 % de la surface
boisée (soit environ 1,3 millions
d’ha) mais seulement 2 % des pro-
priétaires privés (parcelle moyenne
a 51 ha). Le revenu moyen issu de la
chasse serait donc d’environ 18 €
par ha et par an. Néanmoins,
comme en forét publique, les situa-

Tableau 1 : Valeur des services commercialisés en forét en 2003

(millions d’euros)

Location de Location de | Redevances et
A Total
chasse péche loyers
Foréts 9
domaniales 31,4 8,4 40,1 (46 %)
Autres foréts
publiques rele- ®
vant du régime S e 234 (27 %)
forestier
Foréts privées 24 - 24 (27 %)
Total 72,5 (82,9 %) 0,3 (0,3 %) 14,7 (16,8 %) 87,5

Source: les indicateurs de gestion durables des foréts francaises — édition 2005 — MAP.
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tions sont tres variables et dans des
régions telles que la Sologne, le
revenu de chasse est parfois quatre
fois plus élevé que le revenu issu de
la récolte de bois.

Les autres revenus locatifs sont prin-
cipalement issus des redevances et
loyers percus sur des terrains divers
par les foréts publiques, la location
de péche restant marginale.

La cueillette des champi-
gnons: vers une rémuneé-
ration du propriétaire ?

Alors que la cueillette de champi-
gnons se fait trop souvent de
maniere sauvage, différentes expé-
riences tentent de réguler ce phéno-
mene. Forét-entreprise n°164 pré-
sentait dans son dossier consacré
aux champignons sylvestres, I'initia-
tive de Gilles Barreau qui, des 1997
avait permis la mise en place de car-
tes de chercheurs de champignons
dans le massif de Giroussens,
domaine privé de plus de 600 ha a
proximité de Toulouse. Aujourd’hui,
une centaine de clients y prennent
régulierement leur carte. Plusieurs
points positifs : les adhérents se sou-
mettent & un reglement permettant
de limiter I'impact de leur visite sur
le massif et évitant les conflits
d’usage (pas de cueillettes pendant
les jours de chasses), la circulation
du public dans les parcelles est mai-
trisée, le public est informé de la
réglementation de la cueillette en
forét privée. Si I'opération est jugée
globalement positive, certains
points restent cependant & amélio-
rer: quelques braconniers conti-
nuent de venir piller la forét, les frais
de gestion et les visites de contréles
sont lourds a gérer. Dans ce
domaine, les recettes nettes repré-
sentent entre 4 000 et 6 000 €/an

soit entre 6 et 10 euros par hectare
et par an.

A T'échelle nationale, les recettes
permises par des systemes similai-
res ne sont pas connues. On note de
nombreuses initiatives au sein des
collectivités publiques pour réguler
le phénoméne de ramassage. En
forét privée, on peut constater que
les initiatives de ce type restent
assez marginales et ne concernent
au bas mot que quelques centaines
de propriétés. Un certain nombre
d’échecs sont également & déplorer.
Des domaines trop petits, avec une
ressource insuffisante, des parcelles
mal délimitées ou des controles
trop répressifs chassant le client
potentiel peuvent expliquer en par-
tie le manque de développement
de cette rémunération du ramas-
sage des champignons, mais c’est
surtout le manque de réflexion col-
lective qui est en cause.

A ce titre, la réflexion engagée par
le CRPF Languedoc-Roussillon est
intéressante car elle envisage la
création d’une carte « multipass
forét » pour la cueillette des champi-
gnons dans un concept innovant
d’accueil du public en forét privée
qui lui permettra par exemple d’ac-
céder a différentes formations ou de
bénéficier de réduction pour des
parcours accrobranches...

Les valeurs issues
du milieu forestier

Le milieu forestier fournit des pro-
duits non ligneux variés qui vont de
la chasse aux plantes de cueillettes
en passant par les champignons, le
miel ou encore le liege. L’évaluation
des quantités récoltées et de leur
valeur reste, dans la plupart des cas,
difficile. La valeur totale de ces pro-
duits est estimée entre 97 et 109

dossier

millions d’euros pour la saison
2002-03, ce qui est loin d’étre
négligeable...

Plus de la moitié de cette somme
provient de la chasse. Ainsi, I'acti-
vité cynégétique induit une quantité
de gibier dont la valeur est estimée
en 2002-2003 a environ 60,5 mil-
lions d’euros dont 51 % pour le san-
glier et 40 % pour le chevreuil.
Néanmoins, cette valeur estimée a
partir des tableaux de chasse et du
poids moyen des animaux n’est
qu’une approche de la valeur du
gibier et non pas le marché réel. En
effet, une grande partie des pro-
duits de la chasse est autoconsom-
mée et les contraintes commerciales
et réglementaires empéchent dés-
ormais leur commercialisation sur le
marché de Rungis. Outre la valeur
de la venaison, l'activité chasse (y
compris en plaine) draine des enjeux
économiques fondamentaux: 23000
emplois, un flux financier estimé a
deux milliards d’euros, sans compter
les biens et équipements nécessai-
res aux 1,3 millions de chasseurs et
les affaires négociées autour de cer-
tains parties de chasse prestigieu-
ses...

Pour la récolte de champignons, les
données sont trés incomplétes, la
derniere enquéte approfondie
datant de 1997. Les grandes ré-
gions productrices sont le Massif
central, le Périgord, le Nord-Est et le
Sud-Ouest et I'on estime qu’environ
2 400 tonnes de champignons ont
été récoltées en 2002-03. Si la
récolte fluctue d’une année sur I'au-
tre en fonction des aléas climati-
ques, on constate néanmoins une
diminution notable des récoltes de
cepes, de girolles et de truffes qui
inquiete fortement les profession-
nels.

La valeur totale de la récolte com-
mercialisée est évaluée entre 10 a
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20 millions d’euros par an auxquels
s’ajoute l’autoconsommation. Le
poids économique des champi-
gnons sylvestres est donc impor-
tant. La consommation francaise
étant supérieure a la récolte et
nécessitant pour I’heure des impor-
tations, le développement de la cul-
ture de champignons sylvestres
pourrait étre opportun (lire le
numéro 164 de Forét-entreprise:
« Les champignons sylvestres »).

La récolte de liege qui, quant a elle,
rémunere directement le proprié-
taire forestier,