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Sylvi(ultt_are des feuillus :
Favoriser les arbres
d'avenir.

Parcourant sa fordt de = fayards » au ieu-dit *la Gharmette”, César
Billion e souvient encore des enssignemants e son pére. *ll na
s'agit pas sedlement de faire grossic les arbres ; I8 sylvicultews doit
woir 0@ qu'ils peLvent devenir. Comme la marchand de bestial re-
marque d'entrée ke bon animal sur le marché." César Billon pansa
alx bols d'aveni. Il ne consarve parfols qu'un Suiet sur quatre,
méme dans un beau peuplement Gomme Je sien. En sylviculteur
avisé, il préiave souvent mals en petites quantités pour répartic
Ies risques dus aux chocs climatiques. Il se laisse une marge de
mareuvre.

La rencontra avec Rémy Chapelant et Eric Hell, techniciens du
GRPF, lui & perms de compléter sss connaissances. "J'ai par
example retenu qu'une forét peut se ranouveler par petites clairis-
res, Elles permetient I'arrivée de la lumidre et encouragent la régé

nération naturelle.” César Billon 'est inspiné de ce gu'i 2 appris

I @ essaye de ke géndraliser sur “la Charmette’. Notre homme re-
connait auoir préleve plus que son pére en coupant réguikrement
o bos de chauffage. "A 'épogue, G4 ne rapporfail pas grand cha-
56, Ges coupes ont simplement permis. de jardiner la foréd.” dit-i

Installée & Margerie-Chantagrat dans |a
Loire, I'enireprise Bonon-Chazal st plus
que centenaire. Depuis toujours, elle fabri-
que des produils aves e bois de pays, de la
galoche 3 Ia pince @ finge. "Dans les années
1960, Gonon-Chazal @ é1¢ Ieader esropéan
e 1a pince a linge en bois. Cele fabrication
nécessifail plus de 7 000 m* de hitres par
an” explique Alain Chazal. "Parallélement,
150 000 manches de marteax et 250 000
manches de ciseaux 3 bais étalent réslisés
4 pariir e hétres et frénes locaux pour les
tabricants d‘outillage stéphanois.” Avec I'ar-
rivée de 13 concurrence chinoise ot des pays
de I'Est, l'entraprisa s'est réorientée vers
I'ameublement en puisant sen inspiration
dans le meuble traditionnel forézien.

res. Aujourd

En 1881, les fréres Franois et Marcelin
Gonon avalent choisi da s'étabiir dans
un sesteur riche en noyers, hétres et Iré

César Billion est issu d'wae tés
ancienng famille ¢'agriculteurs de
IAin. Une parie de ses faréts jour
te 12 maisan de famille de Lacoux
charmant village uemnannam

I'épogus o
avec les bauls de la fi

apprendra los bases da sa pratique

Torestiére dans ce monde paysan.

“Mon pére m'a fail des re ues
s

frant les: techiciens forestirs du
CRPF®. Il a condult son p
de teuillus,

*Aujourd'tui, ko bois de chauffage se vend 22 euros le stére. Le
sylviculteur na dait pas tout récolter & cause d'un prix dleve, i faut
pensar 4 la cohérence de |a forét, comme & son plan da gastion.*

Traditionnalement, ke monds 56 consacrat A la forét sekon
‘sas besoins, avec des rites bien établis par catégories de produits.
Marqué par cette cutre agrcole, I'acteur rueal allait préleer an
forét de maniére routiniére, €n foniction du temps et des salscns,

' appris & réfiéchi et & gérer. Le syhiculteur aura melleur comp-

te & étuder les expositions et Je tamain avant d'agir” note César
Billion. "Ja me rappele avor écisrci frop forlement Lne parcells de
fewilug, La nexge est vanua coucher tous les arbres. Uin bon syivi-
culteur doit se poser des questions, el saliiter les avis exlérieurs
pour ne pas refairg les eneurs des autres.”

LES ENQUETES DU FORESTIER

Commercialisation des feuillus :
Du marché local a
Finternational.

Tachnicien au CRPF puis eveny régisseur de propriéés forestidres, Mau-
tice Guy & lancé en 1992 una entreprise de iravaux foresliers, d'acha et
de commercialisation de bois ('activité sa déroule principalemant dans
s Ribne) 3 Fareins dans I'Aln. “Pour les résineus, |¢ travallle ave 2
scigrie Bois du Dauphing ol toutes les stieries \ncams du 69, &, pour la

& me suis Paulos, pro-
fessionnel du négoce avec Ie Partugal.” Trés performans, les indusiriels
pertugals de Fameublement demandent beaucoup de feulllis. “Nous n'ar-
tivans pas & fournir” commente Waurice Guy. “Aujourd"hai, i les marchés
feuillus existent, ifs ont néanmoins des exigences de qualité de plus e
plus importantes.*

Matirios Guy 8'approvisionne majoritalrement avec des lots de bols
achetés « bord de route », *Achater les (ors da boes sur pied ast
beaucoup plus contralgnant, Cala impliaues ds gérer Fabattage et
I débartiags. Touts catte logistiqus ne 5a rentabiiss qu'avec les
bois te bl qualité.” Les visites de notrs acheteur se décidant tou-
jours sur la base d'une qualité minimum des bois. *Nous avans un
‘surcodt da transport avec le Portugal. 1y a un ssuil de rentatilits”
préciss tl. La quaniité de bois proposée par le vendeu est aussi
un facteur déterminant pour 'achetewr. “On n vend plus quelgues
fewillus isolés, méme sl s'agit de trés beaux noyers. Deux ou trols
camions sont nécessaires pour rentablliser Une opération.” Plus
ragiles, s fauillus ne peuvent pas éire stackés trop langtemps sur
ooupe, Lidéal est de récofter et de livrer en fux tendu,

Développer les feuillus et leurs filidres

Transformation des feuillus :
Valoriser les essences
et le savoir-faire de la région.

‘antreprise est pratiquement la
seull & ravaiter can fa radition avec les feuilus
de fa région. Chargé des achals 4 la scierie, An-

dré Gonon falt travaller les bicherons-débar-
deurs locaux, les “bigans® comme on dit dans le
pays. |l s'assure que les frénes et les hatres sont
bien coupés & la kine pour obtenir uné borne
consaration du bos. *L'sbattage Gu hitre, triss
‘sansible, 5 fait an luva visills et au premier quar-
tier* précise Alain Chazal
des grumes Iocales. De o8 fait, Iapprovisionne-
ment rewét une importance particuliérs.” L'entre-
prise recherche des grosses biles de piad sans
nosuds. André Genon se déplace pariois dans.

*Nous n'achelons gue

Notre acheteur Ivre des hétres trangals au Fortugal (contrats avec
TONF de I'Ain). Ces bols proviennent principalement de IAin et
de I'Ardicha ; dans o dernler départemant, hiver Aigoursu &t
infrasiructurs routiare inadaptés ont posé prodléme,

Malrics Guy achéte des chatsigrisrs en Isérs et dans Ia Dréme
*Les chétaigniers réoaltés dans |a Dréme scnt de qualits moyenne
En France, il 'y a pas de marché pour ces qualités. Nous devons
chercher das débouchés en Htalie” observe 1-i *De la méme ma-
niére, nous avons trouwd ave Jasé Paukas un marché portugais
paur les chénes de moyenne et faible quallé.” En dehors des prin-
cipaux débouchés, il existe dgalement des marchés locau, Il faut
touours rester vigilant, Cerlaines essences peuvent corespondre
4 une demande panctuele du marche.”

En dehors de ces débouchés, la plus importante problématique
des feuillus demeure fa récoite des bois. *Les feuilus de qualité ne
5@ récoltent pas avec des machines. Autrefis, chague commune
rurae avait 565 bOGheroNs. A Ge jour, il y & une moyene de deux

herons par canton” déplore Maurica Guy Il nous resta parfois
1a solution de la main d*ceuvre des pays de 'Est.* De ce fait certans
peopriétairas forastiers ont Ia tentation de rplantsr an résinau. Ca
parti pris pounvait pariois se révéler Une emeLr d*appréciation. 'Les
feulius iangais sont recharchés, En EUIcps, s SEheleUrs 18 rou-
wvent pas 's quakts présent sur e

an chéne,

un rayon de 100 km autour de Margerie-Chantagrst pour trouver la qualité deman-
s

La plupart des fabricants de meubles essayent de raduire |a quantits d bols utlfsse
paur éire plus compétitfs. "En achetant le bois diractement en forét et en le sciant
fpar nus-méme, nous firons sur les codits tout en proposant du bols massit souligne
Alain Chazal. "Dans le prix de ravient total d'un meubie, Je beis représente enlre 15
i 20 %, bicheronnage et sciage compris.” Le meuble tradiionnel étant une patile
niche, Ganon-Chezal a divrsiiée son activité dans d'autres comaines. Elle fabnque
des poignées de tekches pour les pléiners et des boftes & onglets en hétre et en mé-
dium. L'entreprise s'est aussi orientée vers les produits extgrisurs en bois messit de
facture tradiiornelle : pargolas, abris de jardin, terasses de pscing, paragas, abris
paur le bais de chaultags, cabanes pour les marchds de Nodl et porails extéreurs

Al'pocus du marketing et de a grande distribution, Gonon-Chazal choisit ds pra-
hire dans des niches et de jousr la carte de 1a satisfaction ou client, L'snireprise mise
sur ke meubla racitionnel st sur e relationnel client. *Cast une phiosophia du respect
Gu matériau et de l'acheteur. Il y sure toujours une place pour ceux qui sant déten-
teurs d'un savoir-faire et qui consarvent certaines valeurs® nate Alsin Chazal, "Dans
I'assembiage tencn-moraise, ||y & tout un symbole de stabilté et de transmision
proche de Ia culture du propriétaire forestier.”
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